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RESUMO

A doacgao, enquanto pratica social, constitui um fenébmeno multifacetado que articula
dimensdes econdmicas, culturais, morais e simbdlicas, assumindo especial relevancia
em sociedades marcadas por profundas desigualdades sociais, como o Brasil. Neste
contexto, as praticas de doagado nao se limitam ao campo da filantropia tradicional,
mas configuram-se como importantes mecanismos de redistribuicdo informal de
recursos e de fortalecimento das redes de solidariedade comunitaria, especialmente
em cenarios de insuficiéncia ou retragao da acao estatal. O presente estudo tem como
objetivo tragar o perfil das doacdes realizadas pelas familias brasileiras, a partir da
analise dos microdados da Pesquisa de Orcamentos Familiares (POF) 2017-2018,
conduzida pelo Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica (IBGE). A pesquisa busca
identificar as caracteristicas socioeconémicas dos domicilios doadores, analisar as
variagdes regionais e por faixa de renda nas praticas de doagéo, examinar os tipos
predominantes de doagcdes monetarias e nao monetarias e seus valores meédios, bem
como caracterizar os domicilios beneficiarios dessas doagdes. Parte-se da hipotese
de que o comportamento doador esta fortemente associado a fatores como renda,
escolaridade, composicao familiar, religido e localizacdo geografica, refletindo
desigualdades estruturais e particularidades culturais regionais. Metodologicamente,
o estudo utiliza dados secundarios de abrangéncia nacional, permitindo uma analise
empirica robusta e representativa da populacéo brasileira. Ao dialogar com a literatura
sobre economia da dadiva, solidariedade e comportamento altruista, os resultados
contribuem para a compreensao dos padroes de doagao no pais e oferecem subsidios
relevantes tanto para o debate académico quanto para a formulacdo de politicas
publicas e estratégias de atuagao do terceiro setor.

Palavras-chave: Doacéo, Microdados, Brasil.
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ABSTRACT

Donation, as a social practice, constitutes a multifaceted phenomenon that articulates
economic, cultural, moral, and symbolic dimensions, assuming special relevance in
societies marked by profound social inequalities, such as Brazil. In this context,
donation practices are not limited to the field of traditional philanthropy but are
configured as important mechanisms for the informal redistribution of resources and
the strengthening of community solidarity networks, especially in scenarios of
insufficient or reduced state action. This study aims to profile donations made by
Brazilian families, based on the analysis of microdata from the 2017-2018 Family
Budget Survey (POF), conducted by the Brazilian Institute of Geography and Statistics
(IBGE). The research seeks to identify the socioeconomic characteristics of donor
households, analyse regional and income bracket variations in donation practices,
examine the predominant types of donations monetary and non-monetary and their
average values, as well as characterize the beneficiary households of these donations.
It is hypothesized that donor behaviour is strongly associated with factors such as
income, education, family composition, religion, and geographic location, reflecting
structural inequalities and regional cultural particularities. Methodologically, the study
uses secondary data of national scope, allowing for a robust and representative
empirical analysis of the Brazilian population. By engaging with the literature on the gift
economy, solidarity, and altruistic behaviour, the results contribute to the
understanding of donation patterns in the country and offer relevant insights for both
academic debate and the formulation of public policies and strategies for the third
sector.

Keywords: Donation, Microdata, Brazil.
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1 INTRODUGAO

A doagao, como pratica social, representa um fenébmeno complexo que abrange
dimensdes econdmicas, culturais, morais e simbdlicas. Em sociedades marcadas por
profundas desigualdades, como é o caso do Brasil, os atos de doar transcendem o
gesto individual de altruismo, assumindo um papel significativo na sustentacéo de

redes de apoio comunitario e na complementagéo das agdes estatais.

Embora frequentemente associada a caridade ou a filantropia, a doacao
também pode ser interpretada como uma forma de redistribuicdo informal de renda,
configurando-se como uma ferramenta de coesdo social em contextos de

vulnerabilidade.

A importancia de se compreender o perfil das doagdes realizadas pelas familias
brasileiras ganha relevancia diante de um cenario de transformagbes sociais,
econdmicas e politicas que afetam diretamente a capacidade do Estado de prover

bens e servicos publicos.

A retracdo do gasto social em diversos momentos da historia recente, somada
ao fortalecimento do terceiro setor e ao aumento da visibilidade de causas sociais,
tem despertado o interesse da academia e da sociedade civil por estudos que
explorem os padrdes de comportamento doador no pais. No entanto, apesar da
relevancia do tema, ainda sao escassas as analises empiricas baseadas em dados

estatisticos representativos da populacgéao brasileira.

Neste contexto, a Pesquisa de Orgamentos Familiares (POF) de 2017-2018,
conduzida pelo Instituto Brasileiro de Geografia e Estatistica (IBGE), emerge como
uma fonte de dados privilegiada para a analise do perfil das doagdes no Brasil. A POF
permite a identificacdo e mensuragcao de gastos com doagdes monetarias € nao
monetarias (como alimentos, roupas e bens duraveis), além de oferecer uma ampla
gama de variaveis socioecondmicas que possibilitam a caracterizagdo dos domicilios

doadores em diferentes dimensoes.



A analise desses dados permite compreender, de maneira mais sistematica e
precisa, quem sao os doadores no Brasil, quais suas motivacdes e em que contextos
essas praticas se manifestam com maior intensidade. A POF de 2017-2018 também

permite identificar familias que obtiveram produtos e servigos por meio de doagoes.

O presente trabalho tem como objetivo geral tracar o perfil das doacdes
realizadas pelas familias brasileiras, com base nos microdados da Pesquisa de
Orgamentos Familiares (POF). Como objetivos especificos, pretende-se: (i) identificar
as caracteristicas socioecondmicas dos domicilios que realizam doacgdes; (ii) analisar
as variacgoes regionais e por faixa de renda nas praticas de doacao; (iii) examinar os
tipos de doagdes predominantes e seus valores médios; (iv) identificar as
caracteristicas socioecondmicas das familias que receberam doacbes; e (v) discutir
os resultados a luz da literatura sobre solidariedade, comportamento altruista e cultura

de doagao no Brasil.

A hipotese central que orienta esta dissertagcdo € a de que o comportamento
doador das familias brasileiras esta fortemente associado a fatores como nivel de
renda, grau de escolaridade, religiao, composi¢cao familiar e localizagao geografica.
Postula-se que familias de maior poder aquisitivo tendem a realizar doagdes
monetarias com maior frequéncia e valor, enquanto familias de menor renda mantém
praticas de doagdo nao monetaria, mais ligadas a solidariedade comunitaria e a
reciprocidade informal. Além disso, espera-se encontrar disparidades regionais
significativas, em fungao das diferencas culturais e socioecondmicas entre as distintas

regides do pais.

A relevancia cientifica desta pesquisa reside na possibilidade de aprofundar o
conhecimento sobre os padrbes de comportamento social voluntario no Brasil,
utilizando uma base de dados publica, nacional e de grande abrangéncia. Ao explorar
a POF como fonte empirica para a compreensao das doagdes, este estudo também
contribui metodologicamente para a ampliagdo do uso de dados secundarios em
pesquisas sobre solidariedade e comportamento social. Do ponto de vista pratico, os
resultados obtidos podem subsidiar politicas publicas de incentivo a cultura de
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doacéo, além de orientar estratégias de captagao de recursos por organizagdes da

sociedade civil.

Além desta introducao, a dissertacdo esta estruturada em cinco capitulos. O
primeiro capitulo apresenta o referencial teérico, com discussdes sobre o conceito de
doacgao, os fundamentos da economia da dadiva, e os fatores que influenciam o

comportamento doador, a luz da literatura nacional e internacional.

O segundo capitulo descreve a metodologia adotada, detalhando as etapas da
pesquisa, a selegcao das variaveis e as técnicas estatisticas utilizadas na analise dos
dados da POF. O terceiro capitulo traz a analise empirica dos dados, com destaque
para os perfis regionais, socioeconémicos e culturais dos doadores. O quarto capitulo
discute os principais achados da pesquisa, relacionando-os com os autores do
referencial teérico e com o contexto atual da cultura de doacéo no Brasil. Por fim, o
quinto capitulo apresenta as conclusbées do estudo, ressaltando as contribuicoes,

limitagdes e sugestdes para pesquisas futuras.
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2 AS DOAGOES NA TEORIA ECONOMICA

A contribuigdo de Andreoni (1989; 1990; 2006) para a teoria econémica reside
em formalizar o conceito de "altruismo impuro". Ao introduzir a nogdo de warm-glow
giving, o autor demonstra que a utilidade do doador n&o deriva apenas do bem-estar
coletivo, mas também da satisfacdo pessoal intrinseca ao ato de doar, integrando

motivagdes simbdlicas e emocionais ao calculo econémico tradicional.

De acordo com Havens, O’Herlihy e Schervish (2006), as doacgdes
desempenham papel relevante na provisao de bens e servigos de interesse coletivo,
especialmente em contextos em que a capacidade estatal € limitada. Os autores
destacam que o volume, a frequéncia e o destino das doag¢des variam conforme
caracteristicas socioeconémicas dos doadores, como renda, patrimdnio, escolaridade
e ciclo de vida, evidenciando que a filantropia nao € um comportamento aleatério, mas

socialmente estruturado.

Segundo Bekkers e Wiepking (2011), a decisdo de doar é influenciada por
multiplos mecanismos inter-relacionados, que incluem fatores econémicos,
psicoldgicos e sociais. Em sua revisao da literatura, os autores identificam elementos
como valores pessoais, consciéncia da necessidade, custos e beneficios percebidos,
recompensas emocionais, confianca nas instituicbes e normas sociais como
determinantes centrais do comportamento doador. Esses achados reforcam a ideia
de que a teoria econbmica das doacbes deve dialogar com outras areas do

conhecimento para capturar a complexidade do fenémeno.

De acordo com Bekkers e Wiepking (2011) e Wiepking e Bekkers (2012),
variaveis como género, religido, estado civil e nivel de renda afetam de maneira
distinta a propenséo a doar e os tipos de doacgao realizados. Estudos indicam, por
exemplo, que individuos com maior renda tendem a realizar doagbes monetarias mais
elevadas, enquanto grupos de menor renda participam de praticas de doagdo nao
monetaria e de ajuda direta. Pesquisas sobre diferengas de género também apontam
padroes distintos de engajamento, tanto em doagbes quanto em atividades

voluntarias.
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Segundo Brown e Ferris (2007), o capital social constitui um elemento-chave
para a compreensao das doacgdes, na medida em que individuos inseridos em redes
sociais mais densas apresentam maior propensao a contribuir financeiramente e a se
engajar em agbes solidarias. Essa abordagem aproxima a teoria econémica das
contribuigdes sociolégicas de Bourdieu (2009), que interpreta a doagdo como uma
pratica dotada de valor simbdlico, capaz de gerar reconhecimento social, prestigio e

legitimidade, configurando uma forma especifica de capital simbdlico.

De acordo com Mauss (2003) e Godbout e Caillé (1998), a doagao pode ser
compreendida como parte de um sistema de trocas nao mercantis, baseado na logica
da dadiva e da reciprocidade. Embora essa abordagem se situe fora do escopo
tradicional da economia de mercado, ela contribui para ampliar a compreensao do
comportamento econdmico, especialmente em contextos nos quais as relagdes

sociais e comunitarias desempenham papel central na organizagédo da vida material.

No contexto brasileiro, segundo Landim (1998), Gohn (2011) e Giacomini e
Schabbach (2019), as praticas de doagao estao historicamente associadas a atuagao
de organizacgdes religiosas, movimentos sociais e iniciativas comunitarias, muitas
vezes marcadas pela informalidade e pela proximidade entre doadores e beneficiarios.
Estudos empiricos baseados em dados nacionais, como os do IPEA (2011), de Silva
e Melo (2020) e as pesquisas do IDIS (2021; 2022), indicam que o perfil das doagdes
no Brasil reflete as desigualdades socioecondmicas e regionais do pais, combinando

filantropia institucionalizada com formas tradicionais de solidariedade.

Assim, de acordo com a literatura econbmica contemporanea, as doacdes
devem ser compreendidas como praticas socialmente condicionadas, nas quais
fatores econOmicos objetivos, motivagdes subjetivas e estruturas simbdlicas se
articulam. Essa abordagem tedrica oferece um arcabouco fundamental para a analise
do perfil das doacgbes no Brasil, permitindo interpretar o comportamento doador como

parte integrante das dindmicas de desigualdade, solidariedade e organizagao social.

Segundo Silva e Melo (2020) e o IPEA (2011), a analise territorial das doagdes
permite compreender como desigualdades socioecondmicas estruturais se

expressam na distribuicdo dos recursos solidarios no Brasil. na Figural constam as
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doagdes médias mensais recebidas por unidade da federagdo e constitui um
instrumento empirico relevante para essa compreensado, ao evidenciar diferengas
significativas entre os estados brasileiros quanto aos valores monetarios das doagdes
recebidas. Essas diferencgas refletem nao apenas a capacidade econémica regional,
mas também os modos de organizagdo da solidariedade e o grau de

institucionalizagdo das praticas doadoras.

Doacgdes medias mensais recebidas por UF

R%/més
200

150

100

& “

Fonte: Elaboracao propria com base nos microdados da POF de 2017-2018. Resultados ponderados

pelo fator de expanséo da amostra da POF/IBGE.

Figura 1: Doa¢cdes médias mensais recebidas por UF

A andlise da Figura 1 evidencia a desigualdade estrutural na geografia das
doacgdes no Brasil. Os menores valores monetarios recebidos nas regides Norte e
Nordeste nado indicam auséncia de solidariedade, mas sim uma pratica menos
monetizada e mais ancorada em redes informais de apoio (Giacomini; Schabbach,
2019). Em contraste, os maiores valores em estados do Sudeste e no Distrito Federal
refletem maior densidade institucional e capital social, que facilitam a conversao da
solidariedade em doagbes monetarias formalizadas (Brown; Ferris, 2007). Essa
distribuicao corrobora a visdo de que a doagao € uma pratica socialmente estruturada

(Bourdieu, 2009), mas também revela os limites da solidariedade privada em corrigir
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as disparidades regionais, ja que as regides com maior necessidade nao sao as que

mais recebem recursos (Andreoni, 1989).

De acordo com o IPEA (2011) e Silva e Melo (2020), o acesso as doagdes
também é condicionado pela inser¢do das familias em redes institucionais e

comunitarias especificas.

A figura sugere que, nos estados com maiores valores médios de doacdes
recebidas, as familias beneficiarias tendem a estar mais integradas a organizacgdes
religiosas, associagdes comunitarias ou iniciativas do terceiro setor, 0 que amplia sua

visibilidade e suas chances de acesso aos recursos disponiveis.

Segundo Bekkers e Wiepking (2011), as praticas de doagao sao influenciadas
por multiplos fatores interdependentes, incluindo valores individuais, normas sociais,
confianga institucional e contexto territorial. A existéncia de disparidades
intrarregionais evidenciadas na figura reforca essa perspectiva, indicando que mesmo
estados pertencentes a mesma regido apresentam padrdes distintos de doagdes

recebidas, o que exige analises desagregadas e sensiveis as especificidades locais.

De acordo com Giacomini e Schabbach (2019) e Landim (1998), no contexto
brasileiro, a cultura de doacado é marcada pela coexisténcia de praticas filantrépicas
institucionalizadas e formas tradicionais de solidariedade baseadas na proximidade
social. A figura ilustra essa dualidade ao revelar que os maiores valores monetarios
se concentram em determinados estados, enquanto outros mantém praticas solidarias

intensas, porém menos visiveis do ponto de vista financeiro.

Por fim, segundo Andreoni (2006), Bekkers e Wiepking (2011) e Silva e Melo
(2020), a analise espacial das doag¢des permite compreender o comportamento
doador como um fendmeno socialmente estruturado, no qual fatores econémicos,

simbodlicos e institucionais se articulam.

A figura das doagdes médias mensais recebidas por unidade da federagao
reforca que o perfil das doagdes no Brasil é profundamente marcado por

desigualdades regionais, evidenciando a necessidade de politicas publicas e
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estratégias de incentivo a cultura de doagdo que considerem as especificidades

territoriais e sociais do pais.

2.1 A DOACAO COMO PRATICA SOCIAL

A pratica da doacgéo pode ser entendida como um fendmeno social complexo,
situado na confluéncia da sociologia, da antropologia, da economia e da ciéncia
politica. Longe de constituir apenas um ato de transferéncia de recursos, ela articula
dimensdes simbdlicas e relacionais que produzem e estabilizam vinculos entre
individuos, grupos e instituigdes. A doagado, nesse sentido, ndo se limita ao gesto
material: ela veicula significados, expectativas e formas de reconhecimento que
estruturam a vida social.

Um dos marcos centrais para a compreensao teorica da doacéo é a obra de
Mauss (2003), que examina os sistemas de troca nas sociedades arcaicas. O autor
demonstra que a dadiva nao pode ser interpretada como um gesto altruista ou
espontaneamente generoso, mas como parte de um sistema tripartido de obrigacdes

que envolve dar, receber e retribuir.

A reciprocidade, tal como formulada por ele, ndo exige equivaléncia imediata,
mas implica sempre uma expectativa de retorno, explicita ou ndo. A dadiva, assim,
funciona como um mecanismo que gera, sustenta e renova lagos sociais, organizando

relagdes por meio de compromissos mutuos.

Bourdieu (2009) amplia essa perspectiva ao conceber a doagdo como uma
forma de capital simbdlico. Sob essa otica, praticas aparentemente altruistas
inscrevem-se em jogos sociais de distingao, prestigio e reconhecimento. Doar pode
significar acumular autoridade, reforcar posicbes em determinados campos e
consolidar redes de influéncia. Mesmo quando revestida de desinteresse, a doacao
carrega intencionalidades estratégicas, revelando-se parte de dinamicas sociais nas

quais interesses materiais e simbdlicos se entrelagam.
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Godbout e Caillé (1998), expoentes da chamada nova economia da dadiva,
oferecem uma releitura contemporanea desse debate ao mostrar que a légica da
dadiva ndo desaparece nas sociedades modernas, ainda que fortemente
mercantilizadas. Para esses autores, a dadiva coexiste com a racionalidade
econdmica, expressando valores de solidariedade, confianga e pertencimento que nao
se deixam reduzir as métricas do mercado. A doacgao, nesse quadro, persiste como
pratica social dotada de significado proprio, capaz de instaurar vinculos que

ultrapassam o calculo utilitarista.

2.2 ECONOMIA DO ALTRUISMO E COMPORTAMENTO DOADOR

O modelo de Andreoni abriu caminho para pesquisas empiricas que buscaram
medir o 'brilho quente' em diferentes contextos. Nas décadas seguintes, a literatura se
expandiu significativamente. Pesquisadores como Bekkers e Wiepking (2011)
ampliaram esse debate ao sintetizar os mecanismos que influenciam a decisao de
doar. A sistematizacdo proposta por esses autores identifica uma série de
determinantes como consciéncia da necessidade, solicitagdo, avaliacdo de custos e
beneficios, valores individuais, reputacéao, eficacia percebida, afiliacdo e capacidade
de doar que impactam tanto a propensao de um individuo a doar quanto o montante

doado.

Essa abordagem evidencia que a motivagado para doar € multidimensional:
combina racionalidade instrumental (calculo de custos e beneficios), emog¢des (como
empatia e compaixao), normas sociais (pressoes e expectativas culturais), dindmicas
de pertencimento (sentido de comunidade e identidade coletiva) e percepgdes sobre

o impacto da contribuigdo.

Em consonéncia com essa perspectiva, a psicologia social acrescenta

elementos relevantes ao explicar como empatia, identidade moral, normas injuntivas,
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autoeficacia e pressdes situacionais moldam o comportamento doador. Estudos nessa
area mostraram que a empatia, capacidade de se colocar no lugar do outro, € um
preditor robusto de comportamentos pré-sociais, incluindo a doacéo, especialmente
quando individuos percebem uma ligagdo afetiva ou uma responsabilidade moral

pessoal frente ao receptor da agao (Batson, 1991).

De forma similar, as normas injuntivas, rengcas sobre o que as pessoas
“‘deveriam fazer” em uma sociedade atuam como gatilhos que tornam o ato de doar
mais provavel, ao vincularem o comportamento a recompensas sociais ou a esquiva

de sentimentos negativos, como vergonha ou culpa.

Além disso, pesquisas experimentais e de campo tém demonstrado que fatores
contextuais, como a forma e o momento em que uma solicitagao é feita, podem alterar
substancialmente as taxas de doagao, um resultado que dialoga de forma direta com
insights da economia comportamental sobre vieses cognitivos e heuristicas
(Kahneman & Tversky, 1979). O ambiente social em que o individuo esta inserido por
exemplo, a presenga de testemunhas, a visibilidade publica do ato de doar e a
existéncia de incentivos fiscais também influencia tanto a frequéncia quanto o

montante das doacgdes.

2.3 A CULTURA DE DOACAO NO BRASIL

A cultura de doagao no Brasil articula elementos historicos, religiosos e
institucionais que moldam a forma como individuos e familias destinam recursos para
aléem do consumo proprio. Evidéncias recentes indicam que a populacao brasileira
apresenta elevada predisposi¢cdo a solidariedade, embora esse comportamento
conviva com niveis relativamente baixos de confiangca nas instituicdes publicas e
privadas (IDIS, 2022; ALMEIDA; SCHWARTZMAN, 2018).

Essa combinacdo tende a restringir o crescimento das doacbes formais
destinadas a organizagbes da sociedade civil, ao mesmo tempo em que fortalece
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praticas informais e redes de ajuda direta. Em outros termos, apesar de uma
propensao subjetiva a generosidade, barreiras estruturais e institucionais limitam a
conversdo dessa disposicdo em fluxos regulares e institucionalizados de recursos
(BEKKERS; WIEPKING, 2011; SALAMON, 2012).

A dindmica brasileira apresenta caracteristicas que a diferenciam de modelos
observados em paises europeus e anglo-saxdes. Nesses contextos, a cultura
filantropica esta fortemente associada a incentivos fiscais, elevado nivel de confianga
institucional e forte presenca de organizacgdes civis profissionalizadas (SALAMON,
2012; OSTROWER, 1995). No Brasil, por sua vez, a tradi¢ao filantropica € marcada
por praticas comunitarias e assistencialistas, frequentemente operando a margem da
l6gica institucionalizada, o que ndo implica auséncia de solidariedade, mas formas
historicamente especificas de sua expressao (LANDIM, 1998; GOHN, 2011).

Analises classicas indicam que a filantropia brasileira se estruturou,
historicamente, em torno da atuacéo da Igreja, das elites tradicionais e de iniciativas
assistencialistas, caracterizadas por personalismo e baixa institucionalizacdo
(LANDIM, 1998; GOHN, 2011). Desde o periodo colonial, praticas de caridade e ajuda
mutua foram mediadas por instituicbes religiosas e por familias abastadas, que
assumiam funcdes de protecao social em contextos de limitada presenca estatal
(FAUSTO, 2015; COSTA, 2018). Esse legado contribuiu para a valorizagédo da ajuda
direta ao proximo e dificultou a transicao para formas mais complexas de organizagao

coletiva da filantropia.

Essa tradicao personalista possui implicacdes contemporaneas relevantes. Por
um lado, gera redes de solidariedade eficazes em contextos locais de vulnerabilidade
social; por outro, limita a formagao de instituicbes capazes de garantir continuidade,
transparéncia e prestagdo de contas das praticas de doacdao (SALAMON, 2012;
BEKKERS; WIEPKING, 2011). Assim, a filantropia no Brasil reflete tanto uma cultura
de generosidade quanto uma sociabilidade marcada por relagbes pessoais e
clientelisticas, influenciando preferéncias, motivagoes e padrdes de doagéo (GOHN,
2011; ALMEIDA; SCHWARTZMAN, 2018).
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Essas caracteristicas diferem substancialmente dos modelos anglo-saxdes,
nos quais a cultura civica, os incentivos fiscais e a robustez organizacional favorecem
padroes mais estaveis de doagao. Nos Estados Unidos, por exemplo, dedugdes fiscais
para doacbes de pessoas fisicas e juridicas foram historicamente centrais para
fomentar uma cultura filantrépica institucionalizada e continua (OSTROWER, 1995;
SALAMON, 2012). No Brasil, embora existam dispositivos legais de incentivo, como
deducdes no imposto de renda e fundos de incentivo, seu alcance € limitado pela
complexidade do sistema tributario e pela elevada informalidade do mercado de
trabalho (IPEA, 2020; RODRIGUES; FALCAO, 2019).

Ainda assim, observa-se no Brasil uma expansao progressiva de mecanismos
organizados de engajamento social, como fundos patrimoniais, plataformas digitais de
financiamento coletivo e campanhas emergenciais, sobretudo em contextos de crise,
como a pandemia de COVID-19 e desastres naturais (IDIS, 2022; FALCAO, 2021). O
crescimento do crowdfunding, por exemplo, democratiza o acesso a doagao,
permitindo a participacdo de individuos de menor renda por meio de pequenas
contribuicbes, aproximando o pais de tendéncias globais contemporaneas de
financiamento social (MOLLICK, 2014; FALCAO, 2021).

A pandemia de COVID-19 atuou como catalisador desse processo,
evidenciando tanto a capacidade de mobilizagao social quanto limitacdes estruturais
persistentes. Campanhas emergenciais mobilizaram recursos para unidades de
saude, grupos vulneraveis e organizagdes comunitarias, reforgando o papel das crises
na ativagao de comportamentos pré-sociais (IDIS, 2022; ALMEIDA; SCHWARTZMAN,
2018). Entretanto, também foram expostas desigualdades regionais e dificuldades de

institucionalizagdao em larga escala das iniciativas solidarias.

Os dados da Pesquisa de Orgamentos Familiares (POF) permitem examinar
como essa cultura de doagdo se materializa nos or¢camentos domeésticos,
possibilitando a analise de transferéncias monetarias entre domicilios e instituicoes.
O cruzamento com variaveis como religido, escolaridade, renda e regidao amplia a
compreensao empirica da solidariedade no Brasil, evidenciando desigualdades e
regularidades nos padrées de doagao (IBGE, 2019; BEKKERS; WIEPKING, 2011).
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Evidéncias empiricas indicam que domicilios de maior renda tendem a registrar
doagdes como item explicito de gasto, enquanto familias de menor renda expressam
solidariedade sobretudo por meio de transferéncias diretas a parentes, vizinhos ou
redes comunitarias, frequentemente ndo capturadas como “doagdes formais” nas
pesquisas domiciliares (IBGE, 2019; ALMEIDA; SCHWARTZMAN, 2018). Esse
padrao sugere que a desigualdade social influencia ndo apenas a capacidade de doar,

mas também as formas pelas quais a solidariedade se manifesta.

Aspectos religiosos também desempenham papel central nos padroes de
doacao. Grupos evangélicos, por exemplo, estruturam praticas de contribuicdo por
meio de dizimos e ofertas, constituindo formas relativamente estaveis de doacéao
institucionalizada no ambito das comunidades religiosas (PIERUCCI, 2004;
MARIANO, 2013). De modo semelhante, religides afro-brasileiras incorporam
tradicoes de ajuda mutua e solidariedade comunitaria, fortalecendo lagos sociais e
redes de suporte (PRANDI, 2001; SILVA, 2015). Esses elementos indicam que fatores
culturais e identitarios sdo fundamentais na configuragéo das praticas de doagao, para

além de determinantes econdmicos.

Outro fator relevante é a relacao entre confiancga institucional e doagao formal.
Pesquisas de opinidao mostram niveis persistentemente baixos de confianca em
instituicbes publicas e privadas no Brasil, o que afeta negativamente a disposi¢ao a
doar para organizagbdes formais (ALMEIDA; SCHWARTZMAN, 2018; IDIS, 2022).
Percepcdes de baixa transparéncia, ineficiéncia e corrupgcdo levam individuos a
preferirem redes pessoais ou iniciativas comunitarias informais, reforcando a
importancia de mecanismos de governanga e prestagao de contas no terceiro setor
(SALAMON, 2012; RODRIGUES; FALCAOQ, 2019).

2.4 DETERMINANTES SOCIOECONOMICOS DAS DOACOES
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Diversos estudos tém mostrado que o comportamento doador responde de
forma sistematica a variaveis socioeconémicas, de modo que a capacidade financeira,
o grau de instrugéo, a insergédo ocupacional, a idade e a localizagdo geografica ajudam
a explicar quem doa, quanto doa e a que tipo de iniciativa se destinam os recursos.
As sinteses comparativas de Bekkers e Wiepking (2011, 2012) e o panorama
elaborado por Havens, O’Herlihy e Schervish (2006) convergem em apontar que a
decisdo de doar resulta de uma combinagado de recursos disponiveis, motivacdoes
normativas e oportunidades institucionais, mais do que de tragos puramente
peculiares.

A renda aparece de forma recorrente como um dos determinantes centrais da
propensao a doar. Em termos absolutos, familias de maior poder aquisitivo tendem a
concentrar a maior parte do volume total de doagdes, sobretudo quando se

consideram contribuicdes monetarias para organizagdes estruturadas.

No entanto, a literatura evidencia que, proporcionalmente a renda, domicilios
de menor rendimento frequentemente destinam uma fragdo relativamente mais
elevada dos seus recursos a ajuda a terceiros, seja por meio de doagdes formais, seja
por canais informais, como apoio direto a parentes, vizinhos e redes comunitarias
(Havens; O’Herlihy; Schervish, 2006; Bekkers; Wiepking, 2011; Wiepking; Bekkers,
2012).

A escolaridade figura igualmente como preditor robusto da frequéncia e do
valor das doagdes. Pessoas com maior nivel de instrucdo tendem a conhecer melhor
as causas sociais, a estrutura do terceiro setor e os mecanismos institucionais de
transferéncia de recursos, além de terem maior familiaridade com incentivos fiscais,

relatorios de transparéncia e plataformas digitais de doagao.

Bekkers e Wiepking (2011) mostram que a educacao opera tanto como recurso
cognitivo, ao ampliar o repertorio de problemas publicos percebidos como relevantes,
quanto como marcador de posi¢ao social, associado a redes em que a doacdo é

socialmente valorizada e, em certa medida, normativamente esperada.

O local de residéncia revela padrdes geograficos marcantes no comportamento

doador. Em contextos nacionais muito desiguais, como o brasileiro, as diferengas
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regionais de renda, capital social e provisdo estatal de servigos publicos criam
ecologias distintas de solidariedade, nas quais convivem doagbes formais para

organizagdes estabelecidas e fluxos intensos de ajuda informal.

Havens, O’Herlihy e Schervish (2006) mostram que, mesmo em paises de alta
renda, ha forte heterogeneidade territorial na composi¢do das causas apoiadas, na
relevancia relativa das igrejas e no peso da filantropia comunitaria, o que sugere que
a geografia da doagao reflete tanto desigualdades econémicas quanto culturas locais

de sociabilidade e engajamento.

A idade compde outro eixo importante de diferenciagao. As revisdes de Bekkers
e Wiepking (2011, 2012) indicam que adultos em idade ativa, especialmente entre a
meia idade e o inicio da velhice, tendem a apresentar maior probabilidade de doar e
valores médios mais elevados, combinando estabilidade financeira, responsabilidades
familiares e maior insercdo em redes associativas e religiosas. Ja os mais jovens
participam com mais frequéncia em campanhas pontuais e iniciativas de curto prazo,
enquanto os idosos podem reduzir o valor das doag¢des em funcdo de restricdes
orgamentarias, de incertezas sobre o horizonte de vida ou de mudangas nas

prioridades de consumo e heranca.

2.5 GENERO E DOACOES

A variavel género tem ganhado crescente atengdo nos estudos sobre
comportamento doador, em especial no que se refere as diferengcas de motivacao,
frequéncia e modalidade de doacdo entre homens e mulheres. A literatura
internacional indica, de forma relativamente consistente, que as mulheres apresentam
maior probabilidade de doar e, em muitos contextos, maior generosidade relativa
quando se consideram as restricdes de renda e a distribuicdo dos montantes doados
(Piper; Schnepf, 2008; Einolf, 2011).

Esses resultados sugerem que o engajamento feminino em praticas de ajuda

formal e informal ndo pode ser reduzido a uma mera extensao do papel doméstico,
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mas envolve padrbes préoprios de participagao civica, comunitaria e religiosa. O
fendbmeno revela a necessidade de compreender a doagdo como uma pratica social
complexa, que articula fatores econémicos, culturais, emocionais e institucionais, com

particular atengao as normas e expectativas de género.

Einolf (2011) demonstra que as mulheres tendem a se envolver mais em
causas associadas ao cuidado e a proteg¢ao social, como saude, educagao e apoio a
criangas, idosos e grupos vulneraveis. Essa tendéncia reflete, em parte, construcdes
culturais e sociais que historicamente atribuem as mulheres responsabilidades de
cuidado, mas também indica que suas praticas de doac&do nao se limitam a papéis
pré-definidos. Além disso, as mulheres participam com maior intensidade de redes de
solidariedade informal, respondem mais prontamente as solicitacbes de ajuda e se
mostram mais sensiveis a apelos morais e emocionais veiculados em campanhas de

arrecadacao.

Por outro lado, os homens tendem a realizar doa¢des pontuais e de maior valor
unitario, muitas vezes associadas a oportunidades de visibilidade, reconhecimento
publico ou fortalecimento de lagcos em determinados campos profissionais e
associativos, dinamica que pode ser interpretada a luz da nogao de capital simbalico
de Bourdieu (2009), em que o ato de doar também cumpre fungédo estratégica de

manutengao ou expansao do prestigio social.

Essas diferencas de padrao entre homens e mulheres tém implicacoes
importantes para a compreensao da doagdo como pratica social e econdmica.
Mulheres demonstram consisténcia e frequéncia nas contribui¢cdes, caracteristicas
associadas a estabilidade de redes comunitarias e a sustentacdo de organizagdes
sociais, homens apresentam uma l6gica mais episddica e instrumental, ligada a

beneficios simbdlicos e posicionamento social.

Estudos de psicologia social e economia comportamental corroboram esses
padroes, indicando que motivacdes afetivas, empatia, normas sociais e valores morais
sao determinantes centrais para a doacao, e que essas motivacdes se manifestam de
maneira diferenciada em fun¢do do género (Bekkers & Wiepking, 2011; Andreoni,
1990).
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No Brasil, os resultados da Pesquisa Doacgao Brasil indicam que as mulheres
sao, em média, mais propensas a doar e assumem papel central nas decisdes de
doacdo no ambito doméstico, tanto em contribuicdes monetarias quanto em doacgdes
de bens e tempo (IDIS, 2020). Esse protagonismo feminino articula-se a participagao
mais direta em redes comunitarias, organizagdes religiosas e iniciativas locais de

ajuda mutua.

Ao mesmo tempo, ele reflete a construgdo social do papel de cuidadora e
mediadora de vinculos familiares e comunitarios, um papel que as coloca em posigao
estratégica na organizagcdo da solidariedade e na mobilizacdo de recursos para
terceiros. Assim, a desigualdade de género na esfera da doagédo nédo se reduz a
diferencas de montante, mas envolve a forma como responsabilidades morais e
tarefas de cuidado sao distribuidas socialmente entre homens e mulheres, revelando

dimensdes de poder, capital social e participagao civica.

Essa desigualdade manifesta-se também na forma como os recursos s&o
administrados dentro do domicilio. Compreender a relagéo entre género e doagéo é
fundamental para a leitura dos dados da Pesquisa de Orgamentos Familiares (POF),
uma vez que a pessoa de referéncia do domicilio em geral identificada como “chefe
de familia” exerce influéncia relevante sobre o padrdo de alocacdo de recursos e,

potencialmente, sobre as decisdes de doar.

O protagonismo feminino nas praticas de doagao também se relaciona a
dimensdes institucionais e organizacionais. Evidéncias indicam que mulheres
ocupam, com frequéncia, posi¢cdes estratégicas em organizagdes da sociedade civil,
atuando na coordenacao de voluntariado, captacédo de recursos e implementacao de
projetos sociais, o que contribui para a sustentabilidade dessas organizagdes
(SALAMON, 2012; WIEPKING; MAAS, 2009). Essa participagdo amplia sua
visibilidade e influéncia nas estruturas organizacionais, a0 mesmo tempo em que
fortalece a capacidade institucional de mobilizar recursos e garantir a continuidade
das atividades sociais. Nesse contexto, a doagdo de tempo, trabalho voluntario e
competéncias profissionais, frequentemente associada a doacdo monetaria, pode ser

interpretada como uma forma de capital social, na medida em que contribui para a



25

construcao de redes de confianga, cooperagéao e reciprocidade, ampliando os efeitos
da generosidade individual e promovendo maior resiliéncia organizacional (PUTNAM,
2000; BEKKERS; WIEPKING, 2011).

A literatura internacional reforga a importancia dessa perspectiva. Piper e
Schnepf (2008) argumentam que diferencas de género na doagao sao parcialmente
explicadas por desigualdades de renda e padrbées de emprego, mas também por
fatores culturais, sociais e psicologicos que moldam a percepgéao de responsabilidade

e obrigagao moral.

Evidéncias da literatura sugerem que mulheres tendem a internalizar normas
sociais associadas ao cuidado, a empatia e a solidariedade, o que pode se traduzir
em maior consisténcia e previsibilidade nas praticas de doacdo. Estudos
experimentais e observacionais indicam, ainda, que mulheres respondem mais
fortemente a apelos emocionais e comunitarios em campanhas de arrecadacao,
enquanto homens tendem a ser mais influenciados por incentivos simbdlicos,
visibilidade publica e retornos reputacionais associados a doagdo (ECKEL;
GROSSMAN, 2008; BEKKERS; WIEPKING, 2011).

No Brasil, o protagonismo feminino nas doagdes articula-se a sua participagao
central em organizagbes religiosas e redes comunitarias, que funcionam como
importantes estruturas de mobilizagdo de recursos e capital social (PRANDI, 2001;
GOHN, 2011). Essa atuacdo, agora potencializada por plataformas digitais de
financiamento coletivo (FALCAO, 2021), consolida a mulher como agente de
solidariedade continua. Reconhecer esse padrao é crucial para o desenvolvimento de
politicas publicas e campanhas de engajamento mais eficazes e sensiveis as
especificidades de género (BEKKERS; WIEPKING, 2011; SALAMON, 2012).

Nesse sentido, campanhas que enfatizam cuidado, impacto social e
continuidade tendem a apresentar maior ressonancia junto ao publico feminino,
enquanto estratégias que destacam visibilidade, reconhecimento publico e inovagao
social podem ter maior apelo entre homens, conforme evidenciado por estudos

experimentais sobre motivagbes pro-sociais (ECKEL; GROSSMAN, 2008;
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OSTROWER, 1995). Esses insights s&o relevantes para otimizar estratégias de

engajamento e maximizar o impacto social das iniciativas filantropicas.

A analise de género na doacédo evidencia que praticas de solidariedade nao
sao neutras, sendo atravessadas por relagdes de poder, normas sociais e construgcoes
culturais. A visibilidade do papel feminino permite reconhecer ndo apenas a dimensao
econdmica da doacgao, mas também suas implicagcdes sociais, morais e institucionais
(PUTNAM, 2000; GOHN, 2011).

Mulheres podem ser interpretadas como mediadoras de solidariedade,
articulando recursos, redes e instituicdes que sustentam praticas sociais voltadas ao
bem-estar coletivo, muitas vezes de forma pouco visivel ou subvalorizada nas
estatisticas tradicionais. Reconhecer essa contribuicdo € fundamental para uma
compreensao mais abrangente e inclusiva do comportamento doador (BEKKERS;
WIEPKING, 2011).

A variavel género revela padrbes consistentes no comportamento de doacgéao,
tanto no Brasil quanto internacionalmente. Evidéncias empiricas sugerem que
mulheres apresentam maior frequéncia e diversidade de participagdo, combinando
doacdes monetarias, bens e tempo, enquanto homens tendem a adotar padrdes mais
instrumentais, associados a reconhecimento social e estratégias reputacionais
(ECKEL; GROSSMAN, 2008; BEKKERS; WIEPKING, 2011).

A compreensao dessas dinamicas € essencial para interpretar corretamente os
dados da POF, desenvolver politicas publicas mais efetivas, estruturar campanhas de
arrecadacao e fortalecer organizag¢des sociais, reconhecendo o papel central que as
mulheres desempenham na manutencdo e expansado da solidariedade no Brasil
contemporaneo (IDIS, 2020; Einolf, 2011; Piper & Schnepf, 2008; Bourdieu, 2009).
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2.6 RELIGIAO, FE E MOTIVAGAO PARA DOAR

A religiosidade € um dos fatores mais consistentemente associados ao
comportamento doador em diferentes contextos culturais. Diversos estudos destacam
que pessoas religiosas tendem a doar mais, tanto para organizagdes religiosas quanto
para causas sociais em geral, e que a participagcdo em comunidades de fé aumenta a
probabilidade de envolvimento em praticas de ajuda, voluntariado e contribuigao
financeira (Bekkers; Wiepking, 2011; Einolf, 2011).

A relagao entre religiosidade e doac&o nao se reduz ao cumprimento mecanico
de normas doutrinarias, mas envolve processos de sociabilidade, construcdo de
identidades morais e estilos de vida compartilhados no interior das tradicbes
religiosas. A fé atua, portanto, como um mediador entre valores individuais, normas
coletivas e praticas sociais concretas, influenciando a forma como os individuos
interpretam e exercem a solidariedade (PUTNAM; CAMPBELL, 2010; BECKER;
DUESENBERRY; OKUN, 1964).

A motivacdo religiosa para a doagcdo fundamenta-se em principios morais
transmitidos pelas doutrinas e praticas comunitarias, como caridade, compaixao e
responsabilidade social, os quais sado reforcados por rituais, ensinamentos e
experiéncias coletivas nas congregacdes (BECKER; DUESENBERRY; OKUN, 1964;
STARK; FINKE, 2000).

No contexto cristdo, a pratica do dizimo institucionaliza a doagao ao estabelecer
regras formais de contribuicao, integrando o ato de doar a disciplina religiosa e a rotina
dos fiéis. Essa institucionalizacdo contribui para a regularidade das doagdes e
fortalece mecanismos de pertencimento e compromisso moral dentro das
comunidades religiosas (IANNACCONE, 1998; STARK; FINKE, 2000).

Além disso, normas sociais implicitas e expectativas coletivas influenciam o
comportamento doador, uma vez que a participagdo em comunidades de fé gera
incentivos reputacionais e sancdes sociais, ainda que informais, que moldam padrbes
de contribuicao (IANNACCONE, 1998; BEKKERS; WIEPKING, 2011).
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Atividades religiosas, como cultos, missas e campanhas de arrecadacao,
funcionam como mecanismos de mobilizagdo social e coordenagdo coletiva,
combinando comunicagédo direta, normas sociais e incentivos morais para estimular a
doacéo (PUTNAM; CAMPBELL, 2010).

No Brasil, o impacto da religidao na cultura de doacdo € particularmente
expressivo. A grande maioria da populacdo se declara crista, predominantemente
catdlica ou evangélica, e uma parte das doagdes monetarias registradas na POF

destina-se a institui¢cdes religiosas (IBGE, 2021).

A expressiva influéncia da religido nas doagdes no Brasil esta enraizada em
uma tradigcéo historica de assisténcia mediada por instituicoes religiosas, que remonta
ao periodo colonial (Landim, 1998; Gohn, 2011). Essa heranga faz com que a fé atue
nao apenas como motivagao moral individual, mas também como estruturadora de
redes de confianga e pertencimento, especialmente em contextos de auséncia do
Estado. Assim, a religiosidade conecta as dimensdes individual e coletiva da
solidariedade, operando como um mecanismo de capital simbdlico e social que

confere regularidade e estabilidade as praticas de doagao (Bekkers; Wiepking, 2011).
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3 ESTRATEGIA EMPIRICA PARA MEDIR OS FATORES QUE AFETAM AS
DOAGOES NO BRASIL

3.1 OBUJETIVOS DA ANALISE EMPIRICA

A presente pesquisa tem como objetivo geral analisar o perfil das doacdes
realizadas pelas familias brasileiras, com base nos microdados da Pesquisa de
Orcamentos Familiares (POF) 2017-2018, realizada pelo Instituto Brasileiro de
Geografia e Estatistica (IBGE). A partir dessa base, busca-se identificar os principais
determinantes socioeconémicos, demograficos e culturais que influenciam a pratica
de doacdao no Brasil, compreendida aqui em seu sentido financeiro e
institucionalizado.

Com base nos microdados da POF 2017-2018, busca-se:

o Caracterizar as familias brasileiras doadoras com base em variaveis como

renda, escolaridade, género, religido, localizagdo e composi¢ao familiar;

e Caracterizar as familias que recebem doacées em termos de perfil

socioecondmico, demografico e regional;

« Investigar os fatores que influenciam a probabilidade de uma familia realizar

doacoes;

e Avaliar a distribuicdo regional das doagdes e seus padrbes associados a

desigualdade socioeconémica;

o Estimar modelos econométricos que expliquem a relacéo entre caracteristicas

dos domicilios e o valor das doacdes realizadas.

3.2 A PEsQuISA DE ORGAMENTOS FAMILIARES (POF)

A Pesquisa de Orgamentos Familiares (POF), conduzida pelo Instituto
Brasileiro de Geografia e Estatistica (IBGE), constitui uma das principais bases de
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dados sobre consumo, renda e despesas das familias brasileiras, sendo utilizada,
entre outros fins, para a atualizagdo dos indices de precos ao consumidor, como o
IPCA.

A POF também fornece informacdes detalhadas sobre transferéncias correntes
realizadas pelos domicilios, incluindo doagdes monetarias e em espécie, 0 que
permite investigar empiricamente o comportamento préo-social no Brasil. Nesta
dissertacdo, utilizam-se os microdados da POF 2017-2018, que abrangem
aproximadamente 57.920 domicilios com representatividade nacional e regional,
possibilitando analises socioeconémicas, demograficas e culturais associadas as

praticas de doacao.

O mddulo de Transferéncias Monetarias Correntes Realizadas registra valores,
frequéncia, tipo de doacédo e destinatarios, permitindo distinguir transferéncias a
individuos e a instituigdes formais, como igrejas e organizagdes da sociedade civil.
Essa estrutura possibilita identificar padrées de solidariedade informal e formal, bem

como heterogeneidades por renda, regido, escolaridade, género e religido.

A coleta ao longo de 12 meses reduz vieses sazonais e permite analisar
regularidade e consisténcia das doagdes. Além disso, a POF inclui informacdes sobre
renda e consumo, possibilitando investigar a relagdo entre capacidade econdmica e
comportamento doador, considerando também fatores socioculturais, como género e
religiosidade (ANDREONI, 1990; EINOLF, 2011; BEKKERS; WIEPKING, 2011).

A abrangéncia nacional da POF permite analises regionais e a identificagcao de
formas monetarias e ndo monetarias de solidariedade, ampliando a compreensao da
cultura de doacao no Brasil. Assim, a POF 2017-2018 constitui uma base robusta
para examinar quem doa, quanto doa, a quem doa e em quais modalidades,

integrando dimensdes econdmicas, sociais e culturais do comportamento pré-social.
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3.3 ESTRATEGIA DE SELECAO E ORGANIZAGAO DAS VARIAVEIS

Para a analise empirica, foram selecionadas variaveis relevantes presentes na
POF, que permitem testar as hipoteses formuladas a partir do referencial tedrico. As

variaveis foram agrupadas conforme os seguintes eixos:
Variaveis dependentes

e Valor anual de doagdes monetarias e ndo monetarias realizadas pelo
domicilio (variavel continua);

e Probabilidade de o domicilio realizar ao menos uma doagao
monetaria ou ndo monetaria no periodo (variavel binaria: doador/nao

doador);
Variaveis independentes

e Socioeconbmicas: renda familiar total, escolaridade do responsavel
pelo domicilio, situagdo de ocupacgao, classe de consumo (definida
por faixas de rendimento).

e Demograficas: sexo e idade do responsavel pelo domicilio, nimero
de moradores, presenca de criangas e idosos.

e Geograficas: regiao, area (urbana/rural), unidade da federagao.

As variaveis continuas serao transformadas em categorias, quando necessario,
para facilitar a andlise comparativa. Também sera construida uma tipologia de
doadores de acordo com o destino das doagdes: instituigcdes religiosas, instituicdes
civis e individuos. De forma analoga, sera possivel distinguir domicilios que recebem

principalmente de instituicoes, de redes familiares ou de redes comunitarias.

3.4 TECNICAS DE TRATAMENTO E ANALISE DE DADOS

A analise dos dados da POF de 2017-2018 requer uma etapa prévia de

tratamento e organizagdo dos microdados, com vistas a extragdo das variaveis de



32

interesse, a limpeza de registros inconsistentes e a construgdo de indicadores
sintéticos. O banco de dados da POF encontra-se disponibilizado em formato de
microdados pelo IBGE e sera manipulado com o auxilio do software SAS, por meio do
qual serao realizadas as analises estatisticas e econométricas.

Inicialmente, sera feita uma revisdo dos dados, excluindo-se domicilios com
informagdes incompletas ou inconsistentes sobre renda, transferéncias monetarias ou
composi¢cdo domiciliar. Também serdo tratados outliers nas variaveis de valor de
doacéo realizada e recebida por meio de técnicas como analise de quartis e limitagao
por percentis (winsorizagao), de forma a reduzir a influéncia de valores extremos sem

eliminar observacodes validas.

Na sequéncia, sera realizada uma analise descritiva dos dados, com o objetivo
de identificar os principais padrées de doacdo segundo diferentes grupos sociais.
Serdo utilizadas medidas de tendéncia central (média, mediana) e de dispersao
(desvio padrao, coeficiente de variagao), além de proporcdes relativas, tabelas de
frequéncia e graficos comparativos, permitindo tragar um panorama inicial do
comportamento doador e recebedor no Brasil. Essa etapa incluira a analise da

distribuicao das doagdes segundo:
« Faixas de renda;
o Regiado geografica;
e Sexo do responsavel pelo domicilio;
o Grau de escolaridade;
o Tipo de instituicdo beneficiada;
« Forma de doacgao (informal versus institucionalizada).

Para a analise inferencial, serao estimados trés modelos logit, que tém como
variaveis dependentes a probabilidade de o domicilio: (1) realizar qualquer doagao;

(2) realizar doagao de produtos; e (3) realizar doagdo monetaria.
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3.5 LIMITACOES DA BASE DE DADOS E DO METODO

Embora a POF de 2017-2018 represente uma das mais abrangentes e
detalhadas fontes de dados sobre condi¢cbes de vida e padrées de consumo das
familias brasileiras, sua utilizagdo para a analise do comportamento de doacéao

apresenta limitacbes que merecem ser explicitadas.

Em primeiro lugar, a dimensao da doagao captada pela pesquisa é parcial. O
questionario registra com precisao as transferéncias monetarias correntes realizadas
e recebidas, e a informacgéao sobre forma de aquisicdo permite identificar alguns casos
de bens obtidos por doagao. No entanto, muitas doagdes em espécie (como alimentos
preparados, cuidados, servigos voluntarios ou pequenas transferéncias informais) nao
sdo registradas de maneira sistematica. Assim, parcela importante da cultura de
solidariedade no Brasil que assume formas simbdlicas ou ndo monetarias permanece

sub-representada nos dados.

Além disso, as variaveis de doag¢des nao permitem identificar de forma precisa
a motivagao subjetiva do domicilio, tampouco o vinculo social com o destinatario. Nao
€ possivel distinguir, por exemplo, se uma transferéncia foi percebida como obrigacao
familiar, estratégia econdmica ou expressao de altruismo. Isso impede a diferenciacao
analitica entre doagdes altruistas, estratégicas ou obrigatérias, que podem ter origens
motivacionais distintas, embora aparecam no banco de dados como operacdes

formalmente equivalentes.

Outro aspecto relevante diz respeito a possivel subdeclaracdo de doagdes.
Estudos sobre pesquisas domiciliares indicam que transferéncias voluntarias de
carater filantrépico sédo, por vezes, omitidas por esquecimento, subestimacido ou
desconhecimento do respondente principal especialmente em lares com multiplos
doadores ou onde a decisdao de doar nao é centralizada. Esse tipo de viés tende a
afetar tanto doagdes monetarias quanto parte das doagdes em espécie identificaveis

pela forma de aquisicao.

Do ponto de vista metodoldgico, a estratégia de analise proposta baseada em

modelos de regressao logistica e linear permite captar correlagbes entre variaveis,



34

mas nao estabelece relagdes causais diretas. Embora os modelos controlem
estatisticamente alguns fatores observaveis, permanece o risco de viés de variavel
omitida, sobretudo no que se refere a disposi¢cdes subjetivas, valores culturais e

crengas pessoais, que nao sdo mensurados pela POF.

Ademais, nao se recorre aqui a técnicas de balanceamento como o propensity
score matching (PSM), o que limita a capacidade de aproximar os resultados de um
cenario quase experimental em que doadores e ndo doadores fossem comparaveis

em todos os demais atributos observaveis.

Apesar dessas limitagdes, a POF permanece como fonte privilegiada para o
estudo das doagbes no Brasil, em razdo de sua abrangéncia nacional, do
detalhamento das despesas familiares e da representatividade estatistica,
caracteristicas que a tornam uma base empirica solida e compativel com os objetivos

desta pesquisa.

As escolhas de variaveis, estratégias de modelagem e tratamento dos dados
dialogam com a literatura empirica recente sobre doagdes, que sera discutida no
capitulo seguinte, de modo a situar esta dissertacdo em relacdo a estudos
internacionais e nacionais que utilizaram bases amostrais e métodos econométricos

semelhantes.
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4 FUNDAMENTAGAO EMPIRICA

Este capitulo tem como objetivo revisar criticamente os principais estudos
empiricos sobre o comportamento de doacdo, com énfase em pesquisas que
utilizaram bases de dados quantitativos e métodos econométricos semelhantes aos
adotados nesta dissertagdo. Sdo examinados trabalhos que analisam a propensao a
doar, os determinantes do valor doado e os perfis socioeconémicos de doadores e

donatarios, tanto em perspectiva internacional quanto no contexto brasileiro.

A partir dessa revisao, buscam-se identificar lacunas na literatura que justificam
0 uso dos microdados da POF de 2017-2018 e a estimacdo de modelos logit para
estudar o perfil das doag¢des no Brasil, em dialogo direto com a estratégia empirica

delineada no capitulo 3.

4.1 ESTUDOS EMPIRICOS SOBRE DOACOES NO CONTEXTO INTERNACIONAL

A literatura internacional sobre doagbes monetarias e comportamento altruista
€ extensa e relativamente consolidada, combinando abordagens da sociologia, da
ciéncia politica, da psicologia social e da economia. Ha, de um lado, estudos voltados
aos motivadores psicologicos e morais da generosidade; de outro, analises
economeétricas que investigam a associagao entre caracteristicas socioecondémicas,
insercao em redes sociais e probabilidade de doar.

Bekkers e Wiepking (2011) propdem uma sintese influente dessa produgéo ao
sistematizar mecanismos que influenciam a decisdo de doar, como consciéncia da
necessidade, solicitagdo direta, avaliagao de custos e beneficios, valores altruistas,
reputacdo, normas sociais, eficacia percebida das organizacdes e incentivos fiscais.
Esses mecanismos tém sido testados em bases de dados representativas de paises
como Estados Unidos, Holanda e Canada, por meio de modelos de regressédo que
relacionam renda, escolaridade, participacao religiosa, capital social e caracteristicas
demograficas a propensao a doar e ao valor doado.
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Estudos empiricos com dados longitudinais e amostras nacionais, como 0s
reunidos por Andreoni (2006) e o trabalho de Brown e Ferris (2007), mostram que
renda e escolaridade apresentam associagao positiva robusta com a probabilidade de
doar, mas que a participagao em igrejas, organizagdes comunitarias e associagdes
civis também exerce papel relevante na explicagao das doagdes. Esses trabalhos
exploram justamente o tipo de estrutura de modelo que sera utilizado nesta
dissertacao: fungdes de probabilidade condicionais as caracteristicas dos individuos

e dos domicilios, estimadas por métodos de regresséo.

Ha ainda um corpo expressivo de pesquisas que enfatiza o papel do género,
da cultura e das formas de religiosidade na decisao de doar. Wuthnow (1991) discute
como diferentes tradi¢des religiosas organizam expectativas de compromisso moral e
praticas de generosidade, enquanto Einolf (2011) analisa como género, identidade
religiosa e engajamento em redes de voluntariado se articulam na explicagcdo do
comportamento doador. Esse conjunto de evidéncias orienta a inclusdo, nesta
dissertacdo, de variaveis como género, religido e participagdo em instituicdes

religiosas entre os determinantes testados nos modelos.

Para compreender os fatores que influenciam a decisao de realizar ou receber

doacgdes, estimou-se um modelo logit por maxima verossimilhanca.

4.2 ESTUDOS EMPIRICOS SOBRE DOACOES NO BRASIL

No contexto brasileiro, a produgédo empirica baseada em grandes inquéritos
domiciliares ainda € relativamente recente, embora tenha se ampliado nas ultimas
duas décadas. Um marco importante é o estudo do Ipea (2011), que utilizou dados da
Pesquisa Nacional por Amostra de Domicilios (PNAD) para analisar doag¢des para
organizagbes da sociedade civil. O trabalho mostrou que a pratica de doagdes
monetarias & fortemente influenciada por renda, escolaridade, idade e participagao
religiosa, com maior probabilidade de doar entre mulheres, pessoas com mais de 40

anos, maior escolaridade e renda superior a média nacional.
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Pesquisas posteriores buscaram aprofundar essa caracterizagao. Giacomini e
Schabbach (2019) analisam a filantropia individual a partir de inquéritos especificos,
destacando o peso da confianga nas instituicbes, o papel da fé religiosa e a

importancia das campanhas de midia na mobilizagao de recursos.

Ja Silva e Melo (2020), utilizando modelos logit aplicados a dados amostrais,
confirmam que muitos dos determinantes identificados em paises desenvolvidos como
renda, escolaridade e participagdo em organizagdes religiosas também se verificam
no Brasil, ainda que em um ambiente marcado por elevada informalidade nas praticas

de doacgao e forte presenca de doagdes diretas a individuos.

Mais recentemente, a Pesquisa Doacéao Brasil (IDIS, 2022) passou a oferecer
um retrato detalhado do doador individual brasileiro, estimando proporgbes de
doadores, montantes doados, causas preferenciais e perfis sociodemograficos. Os
resultados indicam crescimento da visibilidade da cultura de doagdo em momentos de
crise como durante a pandemia de COVID-19, mas também revelam que as doagdes
continuam concentradas em segmentos de maior renda e escolaridade, com
diferencas significativas por regidao, canal de doacéao (formal versus informal) e vinculo
religioso. Esses achados reforcam a necessidade de utilizar bases amostrais amplas
e representativas, como a POF, para investigar de forma mais sistematica a relagao

entre estrutura socioeconémica e padrbes de doagéo no pais.

A analise descritiva a seguir detalha os valores monetarios e o0 peso das
doacgdes no orgamento, permitindo qualificar os padrdes de probabilidade identificados

no modelo Logit.

4.3 LACUNAS E LIMITACOES NOS ESTUDOS EXISTENTES

Apesar dos avancgos, a literatura empirica sobre doacdes no Brasil apresenta
lacunas importantes. A maior parte dos estudos trabalha com bases especificas de
survey, muitas vezes com amostras nao probabilisticas ou concentradas em grandes

centros urbanos, o que limita a generalizagdo dos resultados. A PNAD e outras
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pesquisas domiciliares foram utilizadas apenas de modo pontual; a POF, em
particular, permanece subexplorada como fonte de informagéo sobre transferéncias
voluntarias.

Do ponto de vista metodologico, predomina um uso ainda timido de modelos
econométricos mais estruturados. Muitos trabalhos se restringem a analises
descritivas ou a regressdes simplificadas, sem explorar plenamente interagbes entre
variaveis e diferengas regionais ou interseccionais. Ha poucos estudos que
investiguem sistematicamente variagcbes de comportamento de doagao segundo
combinagdes de género, raga, religido, faixa de renda e territério, o que dificulta
compreender como desigualdades pré-existentes sdo reproduzidas ou atenuadas

pela circulacio privada de recursos.

Além disso, nem sempre ha uma articulagdo consistente entre o referencial
tedrico que discute altruismo, reciprocidade, capital social ou cultura de dadiva e a
forma como as variaveis sdo operacionalizadas nos modelos empiricos. Em muitos
casos, conceitos complexos séo reduzidos a indicadores unicos, sem que se explicite
claramente quais dimensdes estdo sendo captadas e quais ficam de fora. Essa
distancia entre teoria € mensuracao fragiliza a interpretagcédo dos resultados e dificulta

o dialogo com a literatura internacional.

4.4 RELEVANCIA DA PRESENTE PESQUISA

Recentes pesquisas nacionais revelam mudangas importantes no
comportamento do doador brasileiro, indicando tanto crescimento nos valores doados
quanto desafios na frequéncia e fidelizagao das contribuicdes.

A pesquisa do IDIS (2024), Tabela 1, revelou mudancas no perfil do doador em

termos demograficos e socioeconémicos:

e Taxa de doagdo alta: Cerca de 78% dos brasileiros com mais de 18 anos
fizeram algum tipo de doacéo (dinheiro, bens ou tempo) em 2024.
e Igualdade de género: Homens e mulheres doam com taxas semelhantes, o

que aponta para um equilibrio entre os géneros no engajamento filantrépico.
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¢ Faixa etaria predominante: A maior incidéncia de doadores esta na faixa entre
30 e 49 anos, grupo com maior estabilidade econémica.

e Educacao e renda: Pessoas com ensino superior tém maior propensao a doar
(57%), e as faixas de renda mais elevadas contribuiram de forma mais

expressiva.

Tabela 1 Perfil Demografico dos Doadores no Brasil (2024)

Caracteristica Percentual

Homens e Mulheres que doam Equivalente nos dois géneros
Adultos (30—49 anos) Maior faixa de doadores
Ensino superior 57% doam regularmente
Doagbes em familias de renda maior Maior volume econémico

Fonte: Pesquisa Doacéo Brasil 2024 IDIS/Ipsos

Os motivos que levam os brasileiros a doar também passam por fatores

emocionais, solidarios e ligados a confianga (IDIS, 2024):

e Solidariedade e senso de comunidade sdo frequentemente citados como

fatores motivadores.

o Doagdes em resposta a situagées emergenciais (enchentes, secas, incéndios)
foram um destaque em 2024, com 50% da populagao dizendo ter doado em

emergéncias.
o Barreiras

Um dos principais entraves ao aumento e a fidelizagcdo de doadores é a
confianga nas instituigdes (IDIS, 2024). Aproximadamente 49% dos doadores relatam
que deixaram de doar apds noticias negativas sobre organizagdes Apenas 30%
acreditam que a maioria das ONGs é confiavel, o que representa um desafio central

para o terceiro setor.

Esses dados mostram que a credibilidade institucional € um fator-chave na
construcao de um ambiente sustentavel de doagao. A analise temporal das doacgdes
no Brasil aponta para um crescimento consistente, mas também para mudancgas

qualitativas no modo como as pessoas se engajam, como pode ser visto na Tabela 2.
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Tabela 2 Volume de Doagdes Individuais no Brasil (em bilhdes de R$)

Ano | Doacées Individuais (R$ Bilhdes)
2015 (dados antigos) = R$ 13,7*

2022 R$ 14,8**

2024 R$ 24,3

Fonte: Pesquisa Doacéo Brasil 2024 IDIS/Ipsos
Apesar do aumento dos valores, ha sinais de que a frequéncia de doacdes

diminuiu, e os doadores estdo cada vez mais criteriosos em suas escolhas. Com
politicas publicas voltadas a transparéncia institucional, educacao social e inovagao
tecnolégica, o Brasil pode ampliar ndo sé os numeros, mas também a profundidade

do impacto social gerado pelas doagoes.
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5 ANALISE DESCRITIVA DOS DADOS

O presente capitulo apresente os resultados da estatistica descritiva dos dados
da POF de 2017-2018 pertinentes ao presente estudo. Informagdes sobre a renda,

género, regides e raga sao aqui apresentados.

5.1 RENDA E DOACOES

Na Tabela 3 é possivel ver a distribuicdo das doagdes realizadas e doagdes
recebidas por faixa de renda per capita (em salarios-minimos-SM). Os dados mostram
uma aparente relagao entre o nivel de renda familiar per capita e valor absoluto das
doacgdes: o valor médio doado cresce substancialmente conforme o crescimentoda
renda familiar, atingindo R$ 946,40 mensais numa das faixas mais altas (16 SM). No
entanto, ao estimar a percentagem(%) da renda doada, observa-se que as familias
mais pobres (até 0,5 SM) destinam uma parcela maior de sua renda (1,45%) do que
a classe média (1,19% a 1,34%), sendo superadas apenas pela penultima classe de
renda(7,54%).

Essa caracteristica sugere que, para os mais pobres, a doagao representa um
esforgo orgcamentario proporcionalmente mais oneroso, possivelmente ligado a redes
de solidariedade e sobrevivéncia mutua. Ja nas faixas mais altas, a doagcao assume

um carater de "luxo" ou responsabilidade social, viabilizada pelo excedente financeiro.

Pelo lado do recebimento, a dependéncia é evidente nas faixas baixas: para
quem vive com até meio salario-minimo per capita, as doacdes recebidas
representam, em média, impressionantes 36,64% da renda familiar per capita,
evidenciando o papel crucial da solidariedade privada na composicdo do sustento
dessas familias. Nota-se que grande parte das doagbes recebidas em produtos,

36,27%, e uma parte pequena em dinheiro, 0,36%.
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Tabela 3 — Doacgdes recebidas e realizadas por estrato de renda familiar per capita

no Brasil conforme os microdados da POF de 2017-2018 (continua)

Estratos de | Numero dNe Variaveis Média
renda (SM) | observacdes (R$)
Renda familiar per capita 301,52
Doacgao recebida 110,46
Doacgao recebida em dinheiro 1,10
0.5 9754 Doanglo recgbida em produto 109,36
Doagao realizada 4,38
Doagéo realizada sem igreja 4,37
Doagao realizada em dinheiro 0,55
Doagéo realizada em produtos 3,82
Renda familiar per capita 705,67
Doacgao recebida 135,87
Doacgao recebida em dinheiro 1,35
Doacgao recebida em produto 134,52
1 14289 ,
Doagao realizada 8,95
Doacgao realizada sem igreja 8,93
Doacgao realizada em dinheiro 1,34
Doagéo realizada em produtos 7,60
Renda familiar per capita 1175,18
Doacgao recebida 148,30
Doacgao recebida em dinheiro 1,13
Doacéo recebida em produto 147,17
1,5 11563 - .
Doagao realizada 16,67
Doacéo realizada sem igreja 16,62
Doacéo realizada em dinheiro 2,34
Doagao realizada em produtos 14,33
Renda familiar per capita 1648,14
Doagao recebida 167,65
Doacao recebida em dinheiro 1,40
Doagéo recebida em produto 166,25
2 7160 .
Doagao realizada 21,16
Doacéao realizada sem igreja 21,07
Doagao realizada em dinheiro 2,77
Doacéao realizada em produtos 18,39
Renda familiar per capita 2311,20
Doacgao recebida 137,84
3 7052 Doacéao recebida em dinheiro 2,40
Doacgao recebida em produto 135,44
Doacéao realizada 27,54
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Doacéo realizada sem igreja 27,45
Doagao realizada em dinheiro 4,06
Doacgao realizada em produtos 23,48
Renda familiar per capita 3096,57
Doacgéao recebida 153,97
Doacgao recebida em dinheiro 1,26
35 1812 Doagff\o recefbida em produto 152,71
Doacgao realizada 43,17
Doacao realizada sem igreja 43,04
Doacgao realizada em dinheiro 5,55
Doagéo realizada em produtos 37,62
Renda familiar per capita 3568,18
Doacgao recebida 110,64
Doagao recebida em dinheiro 1,55
4 1260 Doagéo recgbida em produto 109,08
Doagao realizada 36,45
Doacgao realizada sem igreja 36,40
Doacgao realizada em dinheiro 8,71
Doagao realizada em produtos 27,74
Renda familiar per capita 4228,53
Doagao recebida 240,23
Doacgao recebida em dinheiro 2,05
Doagéo recebida em produto 238,18
5 1550 . ,
Doagao realizada 57,00
Doacéao realizada sem igreja 56,75
Doagao realizada em dinheiro 10,15
Doagéo realizada em produtos 46,84
Renda familiar per capita 5205,17
Doagao recebida 80,05
Doacao recebida em dinheiro 3,19
5 925 Doacgao recebida em produto 76,86
Doacgao realizada 62,87
Doacéo realizada sem igreja 62,83
Doacgao realizada em dinheiro 8,67
Doacéao realizada em produtos 54,20
Renda familiar per capita 6518,37
Doacéao recebida 193,23
8 1035 Doacgao recebida em dinheiro 7,43
Doacéo recebida em produto 185,80
Doagao realizada 46,96
Doacéo realizada sem igreja 46,91
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Doagao realizada em dinheiro 12,43
Doacgao realizada em produtos 34,53
Renda familiar per capita 8841,88
Doacgao recebida 121,39
Doacgao recebida em dinheiro 7,37
1 762 Doacgao recebida em produto 114,02
Doacgao realizada 177,64
Doacéo realizada sem igreja 177,47
Doacgao realizada em dinheiro 21,19
Doacgao realizada em produtos 156,44
Renda familiar per capita 12559,84
Doacgao recebida 240,86
Doacgao recebida em dinheiro 38,07
16 461 Doacgao recebida em produto 202,79
Doagao realizada 946,40
Doacgao realizada sem igreja 946,18
Doagao realizada em dinheiro 18,76
Doagéo realizada em produtos 927,65
Renda familiar per capita 25715,08
Doag&o recebida 113,14
Doacgao recebida em dinheiro 27,66
Doagéo recebida em produto 85,47
16,1 416 :
Doacgao realizada 158,79
Doacéo realizada sem igreja 158,76
Doacgao realizada em dinheiro 32,60
Doagao realizada em produtos 126,18

Fonte: Elaboragéo propria a partir dos microdados da POF de 2017-2018. Ponderado pelo fator de
expansao da amostra

5.2 DOACOES POR GENERO

A Tabela 4apresenta os valores médios de doagéo e recebimento segundo o
género da pessoa de referéncia do domicilio. Os dados sugerem nuances importantes
sobre os padrdes de doagao entre domicilios chefiados por homens e mulheres. Em
termos absolutos, os domicilios com chefia masculina apresentam valores médios de
doacado superiores, estimados em R$ 33,32 enquanto os domicilios com chefia

feminina registram média de R$ 20,71.
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Tabela 4 — Doagdes por género chefe do domicilio segundo os microdados da POF
de 2017-2018

Género do chefe da |/, 4yl Média (RS)

familia
Renda familiar per capita 2300,91
Doacao recebida 126,39
Doacao Recebida em dinheiro 2,41
Doacéo recebida em produto 123,99

Homem - .
Doacao realizada 33,32
Doacéo realizada sem igreja 33,24
Doagéo em dinheiro 3,78
Doacéo realizada em produtos 29,54
Renda familiar per capita 2048,66
Doacéo recebida 127,55
Doacéo Recebida em dinheiro 2,99
Doagéo recebida em produto 124,56

Mulher - .
Doacéo realizada 20,71
Doagéo realizada sem igreja 20,68
Doagéo em dinheiro 3,28
Doacéo realizada em produtos 17,43

Fonte: Elaboracdo prépria a partir dos microdados da POF 2017-2018. Ponderado pelo fator de

expansao da amostra

A diferencga nos valores absolutos de doagao é consistente com a persistente
desigualdade salarial de género no mercado de trabalho brasileiro, que confere aos
homens maior capacidade financeira para doagbes monetarias mais elevadas (Piper;
Schnepf, 2008). No entanto, a similaridade nos valores recebidos (R$ 126,39 e R$
127,55) sugere que as mulheres acessam as redes de solidariedade com frequéncia
semelhante, possivelmente mobilizando lacos familiares e comunitarios como
estratégia de mitigacao de restricbes econdmicas (Einolf, 2011). Esse padrao aponta
para papeéis de género distintos na economia da dadiva no que se refere ao
comportamento doador.
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5.3 VISAO DAS DOACOES NO BRASIL

Para complementar a analise, examinam-se as disparidades regionais, que, no

Brasil, frequentemente se sobrepdem as desigualdades de renda.

A distribuicdo geografica das doacgdes, Tabela 5, reflete a concentracdo de
riqueza no pais. O Distrito Federal e Sdo Paulo lideram com os maiores valores
médios doados, enquanto estados do Norte e Nordeste, como Acre e Ceara, figuram
nas ultimas posi¢des. Esse "mapa" das doagdes espelha as desigualdades regionais:
onde a renda é maior, a capacidade de doar valores monetarios € ampliada.
Curiosamente, a Bahia aparece como um outlier positivo entre os maiores doadores,
0 que pode indicar fatores culturais ou religiosos especificos influenciando a pratica

local.

Tabela 5—- Doacgdes recebidas e realizadas por Unidade da Federagao do Brasil

(Continua)
Unidade da Federacao Variavel Média (R$)
Renda familiar per capita 1451,05
Doagao recebida 99,08
Doacao Recebida em dinheiro 2,71
Acre Doagao recebida em produto 96,37
Doacao realizada 8,22
Doacéo realizada sem igreja 8,22
Doagao em dinheiro 4,07
Doacéao realizada em produtos 4,15
Renda familiar per capita 1037,38
Doacgao recebida 85,38
Doagao Recebida em dinheiro 1,71
Doagéo recebida em produto 83,67
Alagoas ~ ,
Doacgao realizada 8,03
Doacéo realizada sem igreja 8,00
Doacgéo em dinheiro 1,73
Doacgao realizada em produtos 6,30
Renda familiar per capita 1433,92
i Doacgao recebida 86,17
Amapa . . L
Doacgao Recebida em dinheiro 1,57

Doacéo recebida em produto 84,60
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Doacgao realizada 9,30
Doacéao realizada sem igreja 9,30
Doacgéo em dinheiro 5,00
Doagao realizada em produtos 4,31
Renda familiar per capita 1343,31
Doacgao recebida 64,51
Doacao Recebida em dinheiro 0,56
Doacgao recebida em produto 63,94
Amazonas - ,
Doagao realizada 6,49
Doacéo realizada sem igreja 6,48
Doagao em dinheiro 1,67
Doagao realizada em produtos 4,82
Renda familiar per capita 1570,51
Doacgao recebida 119,39
Doacgao Recebida em dinheiro 1,88
Bahia Doagéo recebida em produto 117,51
Doagao realizada 30,66
Doagéo realizada sem igreja 30,65
Doagao em dinheiro 3,53
Doagao realizada em produtos 27,13
Renda familiar per capita 1258,06
Doacgao recebida 94,74
Doacgao Recebida em dinheiro 3,33
Doagéo recebida em produto 91,40
Ceara ~ .
Doagao realizada 11,49
Doacéao realizada sem igreja 11,48
Doagao em dinheiro 2,11
Doagéo realizada em produtos 9,38
Renda familiar per capita 5069,88
Doagao recebida 151,41
Doacao Recebida em dinheiro 2,08
Distrito Eederal Doagao recebida em produto 149,33
Doacgao realizada 44,50
Doacéo realizada sem igreja 44,49
Doacao em dinheiro 10,71
Doacéao realizada em produtos 33,79
Renda familiar per capita 2122,08
Doacgao recebida 89,96
» Doacéao Recebida em dinheiro 0,87
Espirito Santo ~ .
Doacgao recebida em produto 89,09
Doacéao realizada 14,90
Doacéo realizada sem igreja 14,89
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Doagao em dinheiro 2,71

Doacgao realizada em produtos 12,19

Renda familiar per capita 2178,16

Doacgao recebida 176,75

Doacao Recebida em dinheiro 0,90

. Doacgao recebida em produto 175,85
Goias ~ :

Doacgao realizada 22,18

Doacao realizada sem igreja 22,18

Doacgéo em dinheiro 2,86

Doacgao realizada em produtos 19,32

Renda familiar per capita 958,74

Doacgao recebida 81,97

Doagao Recebida em dinheiro 0,91

Maranhso Doagéo recebida em produto 81,06

Doagao realizada 16,64

Doagéo realizada sem igreja 16,63

Doagao em dinheiro 4,13

Doagao realizada em produtos 12,51

Renda familiar per capita 1983,93

Doacgao recebida 148,13

Doagao Recebida em dinheiro 1,85

Mato Grosso Doagéo recebida em produto 146,28

Doagao realizada 24,31

Doacéao realizada sem igreja 24,19

Doagao em dinheiro 6,89

Doacgao realizada em produtos 17,42

Renda familiar per capita 2202,33

Doagao recebida 236,18

Doacao Recebida em dinheiro 2,06

Mato Grosso do Sul Doacgao recebida em produto 234,12

Doacgao realizada 29,92

Doacéo realizada sem igreja 29,85

Doagéo em dinheiro 6,80

Doagéo realizada em produtos 23,13

Renda familiar per capita 2068,55

Doacgao recebida 152,58

Doacéao Recebida em dinheiro 4,09

) ) Doacgao recebida em produto 148,49

Minas Gerais Doacéao realizada 26,98

Doacéo realizada sem igreja 26,90

Doacgé&o em dinheiro 3,59

Doacéao realizada em produtos 23,40
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Renda familiar per capita 1155,18

Doacgéao recebida 65,39

Doacao Recebida em dinheiro 1,31

i Doacgao recebida em produto 64,08

Para Doacgao realizada 12,58

Doacao realizada sem igreja 12,58

Doagao em dinheiro 2,12

Doacgao realizada em produtos 10,46

Renda familiar per capita 1293,28

Doacgao recebida 91,07

Doacao Recebida em dinheiro 1,76

Doacgao recebida em produto 89,32
Paraiba - ,

Doagao realizada 14,63

Doacgao realizada sem igreja 14,63

Doagao em dinheiro 4,46

Doagao realizada em produtos 10,17

Renda familiar per capita 2286,13

Doacgao recebida 99,28

Doagao Recebida em dinheiro 2,85

. Doagéo recebida em produto 96,43
Parana - ,

Doagao realizada 41,22

Doagéo realizada sem igreja 41,17

Doagao em dinheiro 3,24

Doagao realizada em produtos 37,98

Renda familiar per capita 1518,77

Doacao recebida 141,71

Doagao Recebida em dinheiro 2,37

Pernambuco Doagéo recebida em produto 139,34

Doagao realizada 14,32

Doacéao realizada sem igreja 14,27

Doagao em dinheiro 443

Doagao realizada em produtos 9,89

Renda familiar per capita 1261,82

Doagao recebida 76,16

Doacao Recebida em dinheiro 1,31

Piaui Doacgao recebida em produto 74,85

Doacéao realizada 8,21

Doacéo realizada sem igreja 8,20

Doacgéo em dinheiro 1,98

Doacéao realizada em produtos 6,23

i Renda familiar per capita 1478,73

Rio Grande do Norte B .
Doacgao recebida 157,41
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Doacao Recebida em dinheiro 2,44
Doacgao recebida em produto 154,97
Doacgao realizada 31,75
Doacao realizada sem igreja 31,73
Doagao em dinheiro 4,32
Doacgao realizada em produtos 27,43
Renda familiar per capita 2787,02
Doacgao recebida 140,65
Doacao Recebida em dinheiro 10,49
i Doacgao recebida em produto 130,16
Rio Grande do Sul Doagao realizada 29,93
Doacgao realizada sem igreja 29,53
Doagao em dinheiro 5,15
Doagéo realizada em produtos 24,78
Renda familiar per capita 2397,52
Doacgao recebida 65,37
Doacgao Recebida em dinheiro 1,06
) ) Doagéo recebida em produto 64,31
Rio de Janeiro - ,
Doagao realizada 28,91
Doagéo realizada sem igreja 28,89
Doagao em dinheiro 1,66
Doagao realizada em produtos 27,25
Renda familiar per capita 1465,18
Doacao recebida 103,21
Doagao Recebida em dinheiro 2,31
Rondania Doagéo recebida em produto 100,90
Doagao realizada 9,89
Doagéo realizada sem igreja 9,87
Doagao em dinheiro 3,09
Doagao realizada em produtos 6,81
Renda familiar per capita 1692,16
Doagao recebida 34,43
Doacao Recebida em dinheiro 1,09
Roraima Doacgao recebida em produto 33,34
Doacgao realizada 3,28
Doacéo realizada sem igreja 3,28
Doacgéo em dinheiro 0,08
Doacéao realizada em produtos 3,20
Renda familiar per capita 2448,55
) Doacgao recebida 125,83
Santa Catarina ~ ] . .
Doacéao Recebida em dinheiro 1,38
Doacgao recebida em produto 124,45
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Doacgao realizada 20,22

Doacao realizada sem igreja 20,07

Doacgéo em dinheiro 2,92

Doacgao realizada em produtos 17,30

Renda familiar per capita 3032,44

Doacgao recebida 162,44

Doacao Recebida em dinheiro 2,28

. Doacgao recebida em produto 160,16

Séo Paulo Doacgao realizada 42,42

Doacao realizada sem igreja 42,39

Doagao em dinheiro 4,02

Doagéo realizada em produtos 38,40

Renda familiar per capita 1688,46

Doacgao recebida 184,42

Doacgao Recebida em dinheiro 3,01

Sergipe Doagéo recebida em produto 181,41

Doagao realizada 11,95

Doagéo realizada sem igreja 11,90

Doagao em dinheiro 2,03

Doagao realizada em produtos 9,91

Renda familiar per capita 1177,59

Doacgao recebida 29,97

Doacao Recebida em dinheiro 0,41

. Doacgao recebida em produto 29,56
Tocantins B ]

Doacgao realizada 29,25

Doagéo realizada sem igreja 29,25

Doagao em dinheiro 1,16

Doagéo realizada em produtos 28,09

Fonte: Elaboragdo prépria a partir dos microdados da POF 2017-2018. Ponderado pelo fator de
expansao da amostra.

Quando tomada a informacéao da racga ou cor do chefe da familia, Tabela 6, um
dado surpreendente se destaca: as familias chefiadas por pessoas autodeclaradas
pretas apresentam um dos maiores valores médios de doacdo, R$ 39,45, o que
representa 2,68% da renda familiar per capita, sendo superado, em valor absoluto,
pelas familias chefiadas por pessoas autodeclaradas amarelas, R$ 46,90, mas esse

valor representa uma parcela menor da renda dessas familias, 1,20%.
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Tabela 6— Doacgdes médias por raga ou cor do chefe da familia conforme os

microdados da POF de 2017-2018 (Continua)
Raca/ cor Variavel Média em (R$)
Renda familiar per capita 3006.96
Doacgao recebida 132.41
Doacgao Recebida em dinheiro 411
Doacgao recebida em produto 128.30
Branca ~ .
Doagao realizada 34.64
Doacao realizada sem igreja 34.55
Doagao em dinheiro 4.76
Doagéo realizada em produtos 29.88
Renda familiar per capita 1474.72
Doacgao recebida 124.71
Doagao Recebida em dinheiro 1.19
Doagéo recebida em produto 123.51
Preta Doagao realizada 39.45
Doacgéo realizada sem igreja 39.42
Doagao em dinheiro 242
Doagao realizada em produtos 37.03
Amarela Renda familiar per capita 3921.33
Doacgao recebida 165.44
Doagao Recebida em dinheiro 10.43
Doagéo recebida em produto 155.01
Doagao realizada 46.90
Doacéao realizada sem igreja 46.82
Doagao em dinheiro 2.04
Doagao realizada em produtos 44.86
Parda Renda familiar per capita 1532.29
Doacao recebida 119.41
Doagao Recebida em dinheiro 1.43
Doacéao recebida em produto 117.98
Doagao realizada 18.12
Doagéo realizada sem igreja 18.09
Doagao em dinheiro 2.71
Doacéao realizada em produtos 15.42
Renda familiar per capita 1643.85
Doagao recebida 248.57
i Doacao Recebida em dinheiro 1.20
Indigena . .
Doagao recebida em produto 247.36
Doacéao realizada 6.07
Doacéo realizada sem igreja 6.07
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Doagao em dinheiro 2.28
Doacgao realizada em produtos 3.79
Fonte: Elaboragéo propria a partir dos microdados da POF 2017-2018. Ponderado pelo fator de

expans&o da amostra.

Os valores apresentados na Tabela 6 podem indicar a presenga de redes de
solidariedade intracomunitaria mais ativas ou da importancia de institui¢des religiosas
(como igrejas evangélicas e de matriz africana) na mobilizagdo de recursos dentro
desse grupo demografico. A populagao indigena, por sua vez, apresenta a menor
média de doacgdo realizada e a maior média de doagdes recebidas, R$ 248,57,

evidenciando sua condicdo de maior vulnerabilidade e dependéncia de transferéncias.

A analise por grandes regides, Tabela 7, evidencia padrdes estruturais de
comportamento doador no pais. Regides com maior renda média familiar per capita
apresentam valores mais elevados de doacdo realizada, confirmando a relagao

positiva entre renda e capacidade de doar.

Entretanto, mesmo nas regides economicamente mais desenvolvidas, a
doacédo recebida em produtos permanece relevante, o que indica que esse tipo de
transferéncia ndo é exclusivo das regides mais pobres. Tal resultado sugere que a
doacdo em bens constitui um elemento estrutural do sistema de protegdo social

informal brasileiro.

Tabela 7— Doag¢des medias por grande regiao

(Continua)
Regi&o Variavel Média (RS)
Renda familiar per capita 2668,81
Doacéo recebida 176,24
Doagao Recebida em dinheiro 1,51
Doacéo recebida em produto 174,73
Centro-Oeste .
Doacéo realizada 28,01
Doacao realizada sem igreja 27,97
Doagéo em dinheiro 5,80
Doacéo realizada em produtos 22,20
Renda familiar per capita 1376,19
Nordeste Doacéo recebida 113,73

Doacéo Recebida em dinheiro 2,11
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Doacao recebida em produto 111,62
Doacéo realizada 18,87
Doagéo realizada sem igreja 18,85
Doacdo em dinheiro 3,38
Doacéo realizada em produtos 15,49
Renda familiar per capita 1271,12
Doacéo recebida 67,70
Doacao Recebida em dinheiro 1,26
Doacéo recebida em produto 66,45
Norte ~ .
Doacéo realizada 12,05
Doacéo realizada sem igreja 12,05
Doagéo em dinheiro 2,20
Doagéo realizada em produtos 9,85
Renda familiar per capita 2636,27
Doacéo recebida 137,57
Doacao Recebida em dinheiro 2,40
Doacéo recebida em produto 135,17
Sudeste Doacéo realizada 34,82
Doacéo realizada sem igreja 34,78
Doagéo em dinheiro 3,39
Doagéo realizada em produtos 31,43
Renda familiar per capita 2520,24
Doacao recebida 121,73
Doacéao Recebida em dinheiro 5,48
Doacéo recebida em produto 116,25
Sul Doacao realizada 31,83
Doacao realizada sem igreja 31,61
Doacdo em dinheiro 3,91
Doacéo realizada em produtos 27,91

Fonte: Elaboragdo prépria a partir dos microdados da POF 2017-2018. Ponderado pelo fator de

expansao da amostra

Segundo Lavinas (2015), a protegao social no Brasil combina politicas publicas,

mercado e familia, sendo a solidariedade privada um componente essencial,

especialmente em contexto de desigualdade persistente. Os dados regionais reforgam

essa interpretacao ao mostrar que a doacao em produtos atua como um amortecedor

social em diferentes contextos regionais.
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6 RESULTADOS DA ANALISE ECONOMETRICA PARA O PERFIL DAS DOAGOES

Os resultados da regressao apresentados na Tabela 8mostram o perfil doador
brasileiro considerando todos os tipos de doagdes: em produtos e em dinheiro. A
variavel dependente € DOADOR (1 = Doador, 0 = Nao Doador), e a amostra
ponderada representa cerca de 69 milhdes de domicilios, com todas as variaveis

explicativas estimadas com nivel de significancia menor de 1%.

A variavel In_RFPC (logaritmo neperiano da renda familiar per capita)
apresenta coeficiente positivo e altamente significativo. O odds ratio (OR), razdo de
probabilidade, estimado (OR = 1,772) indica que um aumento de 1% na renda familiar
per capita estda associado a um aumento expressivo na chance de doar. Esse
resultado reforca a literatura econémica que aponta a renda como um dos principais
determinantes da filantropia, sugerindo que maior capacidade financeira amplia a

possibilidade de destinar recursos a doagdes sem comprometer o consumo basico.

A idade apresenta efeito positivo, embora de menor magnitude. Cada ano
adicional de idade aumenta a chance de doar em aproximadamente 0,8% (OR =
1,008). Esse resultado sugere que o comportamento doador tende a se intensificar ao
longo do ciclo de vida, possivelmente em fungdo de maior estabilidade econémica,

amadurecimento social e maior insercdo em redes comunitarias.

De forma contraintuitiva, a escolaridade apresenta coeficiente negativo e
estatisticamente significativo (OR = 0,991). Isso indica que niveis mais elevados de
escolaridade estdo associados a uma redugdo marginal na probabilidade de
doar.Esse resultado pode refletir mudangas no tipo de engajamento social de
individuos mais escolarizados, que podem optar por formas ndo monetarias de
participacdo civica (como voluntariado ou ativismo), ou ainda maior seletividade e

desconfianca em relacao as instituicbes receptoras de doacoes.
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Tabela 8 — Determinantes da probabilidade de doar no Brasil (em dinheiro e

produtos)
Parametro Erro padrao Pr > ChiSq
Variavel Estimado
Intercepto -6.3108 0.00329 <.0001
Ln RFPC 0.5724 0.000429 <.0001
Idade 0.00844 0.000022 <.0001
Escolaridade -0.00903 0.000077 <.0001
Mulher -0.0370 0.000590 <.0001
NPF 0.1632 0.000215 <.0001
Preto 0.0788 0.000982 <.0001
Pardo 0.0635 0.000679 <.0001
Amarelo -0.1666 0.00330 <.0001
Indigena -0.0132 0.00440 0.0026
Norte -0.1783 0.00135 <.0001
Nordeste 0.4749 0.000750 <.0001
Sul 0.3039 0.000837 <.0001
Centro-Oeste 0.2579 0.00109 <.0001
Odds Ratio Estimates
95% Wald
Variavel Point Estimate Confidence Limits
Ln RFPC 1.772 1.771 1.774
Idade 1.008 1.008 1.009
Escolaridade 0.991 0.991 0.991
Mulher 0.964 0.963 0.965
NPF 1.177 1.177 1.178
Preto 1.082 1.080 1.084
Pardo 1.066 1.064 1.067
Amarelo 0.846 0.841 0.852
Indigena 0.987 0.978 0.995
Norte 0.837 0.835 0.839
Nordeste 1.608 1.606 1.610
Sul 1.355 1.353 1.357
Centro-Oeste 1.294 1.291 1.297

Fonte: Elaboragao propria a partir dos microdados da POF de 2017-2018. Ponderado pelo fator de
expanséo da amostra.

A variavel mulher apresenta coeficiente negativo, indicando que mulheres tém
probabilidade ligeiramente menor de doar em relagdo aos homens (OR =

0,964).Embora o efeito seja pequeno, ele é estatisticamente significativo. O numero
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de pessoas na familia (NPF) também exerce um efeito positivo relevante sobre a
probabilidade de doar (OR = 1,177), ou seja, familias maiores apresentam maior
propensao a doacgao, possivelmente refletindo maior exposicdo a redes sociais,

religiosas ou comunitarias que incentivam praticas solidarias.

Para a racga ou cor, os resultados indicam diferengas significativa sem relagao
ao grupo de referéncia (brancos). As familias chefiadas por pretos, com OR de 1,082,
e pardos, com OR de 1,066, apresentam maior chance de doar que familias chefiadas
por brancos, enquanto familias chefiadas por amarelos (OR = 0,846) e indigenas(OR
= 0,987) apresentam menor probabilidade de realizar uma doagéao, seja monetaria ou
em produtos. Uma explicacdo a esses resultados sugere que fatores culturais,
comunitarios e de solidariedade intragrupo podem desempenhar papel relevante no

comportamento doador, especialmente entre pretos e pardos.

Sobre a regidao geografica, a analise mostrou que variaveis regionais
evidenciam forte heterogeneidade territorial. Lembrando que a regido base € a regiao
Sudeste, as familias da regido Nordeste apresentam a maior chance de doagéao (OR
= 1,608), seguidas das familias da regiao Sul (OR = 1,355) e das familias da regiao
Centro-Oeste (OR = 1,294).

As familias da regido Norte apresentam menor probabilidade de doar (OR =
0,837), em relacédo a regido de referéncia. Diferengas regionais podendo refletir
aspectos institucionais, culturais e religiosos, bem como a presenga de organizagoes

sociais e redes de solidariedade mais estruturadas em determinadas regides do pais.

A Tabela 9 apresenta os resultados para o perfil das doagdes em produtos. A
renda apresenta coeficiente positivo e altamente significativo, OR = 1,520, o que indica
que aumentos na renda familiar per capita elevam a probabilidade de doagao de
produtos, embora com magnitude inferior a observada para doagdes em geral. Esse
resultado sugere que, apesar de a renda continuar sendo um fator relevante, a doagao
de produtos depende menos da capacidade financeira direta e mais de outros fatores,

como disponibilidade de bens excedentes e praticas de consumo.

No tocante a idade, a variavel apresentou razao de chances igual a 1,008,

indicando que cada ano adicional de vida aumenta em aproximadamente 0,8% a
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chance de realizar doacbdes, mantidas constantes as demais variaveis do modelo.
Embora o efeito marginal anual seja pequeno, seu impacto acumulado ao longo do
ciclo de vida torna-se economicamente relevante. Ou seja, o resultado sugere um
efeito positivo do ciclo de vida sobre a decisdo de doar, possivelmente associado a

maior estabilidade econdmica e ao acumulo de capital social ao longo do tempo.

A escolaridade também apresenta efeito negativo, ainda que de pequena
magnitude (OR = 0,996). Isso sugere que niveis mais elevados de escolaridade estdo
associados a uma redugao marginal na probabilidade de doar produto. Tal resultado
pode indicar maior seletividade quanto ao destino dos bens ou preferéncia por outros

tipos de engajamento social entre individuos mais escolarizados.

Diferentemente do observado nas doagdes de forma geral, a variavel mulher
apresenta coeficiente positivo e estatisticamente significativo (OR = 1,005), indicando
que mulheres possuem ligeiramente maior probabilidade de doar produtos em relagao
aos homens. Embora o efeito seja pequeno, o resultado € consistente com a literatura
que associa as mulheres a maior envolvimento em praticas domésticas, cuidado e

gestao de bens, o que pode facilitar a doagao de produtos.

O numero de pessoas na familia por sua vez, exerce efeito positivo relevante
(OR = 1,065). Familias maiores apresentam maior probabilidade de doar produtos,
possivelmente devido a maior circulacdo de bens no domicilio e maior probabilidade

de existéncia de itens excedentes.

Observam-se diferengas expressivas por raga e cor, pretos (OR = 1,323),
pardos (OR = 1,107) e indigenas (OR = 1,163) apresentam maior chance de doar
produtos. Amarelos apresentam probabilidade significativamente menor (OR = 0,689),
em relagdo aos outros grupos. As variaveis regionais indicam maior probabilidade de
doacao de produto pelas familias do Centro-Oeste (OR = 1,436), Norte (OR = 1,300),
Sul (OR = 1,289) e Nordeste (OR = 1,233) do que as familias do Sudeste.

Tabela 9— Estimativas para os determinantes de doagdo em produtos no Brasil
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Variavel Parametro Estimado Erro padrao Pr > ChiSq
Intercepto -6.3792 0.00656 <.0001
Ln RFPC 0.4189 0.000855 <.0001
Idade -0.00398 0.000047 <.0001
Escolaridade -0.00361 0.000165 <.0001
Mulher 0.00458 0.00125 0.0003
NPF 0.0628 0.000460 <.0001
Preto 0.2798 0.00199 <.0001
Pardo 0.1015 0.00145 <.0001
Amarelo -0.3728 0.00786 <.0001
Indigena 0.1510 0.00893 <.0001
Norte 0.2621 0.00254 <.0001
Nordeste 0.2093 0.00163 <.0001
Sul 0.2538 0.00175 <.0001
Centro-Oeste 0.3619 0.00213 <.0001

Odds Ratio Estimates

95% Wald

Variavel Point Estimate Confidence Limits
Ln RFPC 1.520 1.518 1.523
Idade 0.996 0.996 0.996
Escolaridade 0.996 0.996 0.997
Mulher 1.005 1.002 1.007
NPF 1.065 1.064 1.066
Preto 1.323 1.318 1.328
Pardo 1.107 1.104 1.110
Amarelo 0.689 0.678 0.699
Indigena 1.163 1.143 1.184
Norte 1.300 1.293 1.306
Nordeste 1.233 1.229 1.237
Sul 1.289 1.284 1.293
Centro-Oeste 1.436 1.430 1.442

Fonte: Elaboragao prépria a partir dos microdados da POF 2017-2018. Ponderado pelo fator de
expanséo da amostra.

Embora a doacdo monetaria e a doacdo de produtos compartilhem alguns
determinantes comuns, trata-se de praticas sociais distintas, influenciadas por

combinagdes especificas de fatores econdbmicos, sociodemograficos e regionais.

Como pode-se observar na Tabela 10, a renda, um determinante comum, com

intensidades distintas, exerce efeito positivo e estatisticamente significativo em ambos
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os modelos. No entanto, sua influéncia & substancialmente mais forte na doacéao
monetaria (OR = 1,772) do que na doacgéo de produtos (OR = 1,520).Resultado que
reforga a interpretacéo de que a doagado em dinheiro esta mais diretamente vinculada
a capacidade econbémica, enquanto a doagao de produtos, embora também associada
a renda, depende em maior medida da posse de bens excedentes e de padrdes de

consumeo.

A idade apresenta resultados contrastantes nos dois modelos. Na doagao
monetaria, a idade exerce efeito positivo, indicando que individuos mais velhos
possuem maior propensado a doar dinheiro. Ja na doagao de produtos, o efeito é
negativo, sugerindo maior participagao de individuos mais jovens nesse tipo de pratica
solidaria. Essa diferenga aponta para a existéncia de padrdes geracionais distintos de
solidariedade, nos quais individuos mais jovens tendem a se engajar em praticas

associadas ao reaproveitamento e a economia circular, enquanto individuos mais

velhos privilegiam transferéncias monetarias.

A escolaridade por sua vez, apresenta coeficiente negativo e estatisticamente
significativo em ambos os modelos, ainda que com magnitudes reduzidas. Esse
resultado sugere que niveis mais elevados de escolaridade ndo se traduzem
automaticamente em maior propensao a doagao, seja monetaria ou de produtos. Tal
evidéncia pode indicar que individuos mais escolarizados adotam formas alternativas
de engajamento social, como voluntariado, ativismo ou apoio institucional nao
monetario, reforcando a ideia de que a doacdo € apenas uma entre varias formas

possiveis de participacao civica.

Tabela 10— Estimativas para os determinantes de doacdo em dinheiro
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Variavel Parametro Estimado Erro padrao Pr > ChiSq
Intercepto -6.6105 0.00343 <.0001
Ln RFPC 0.5785 0.000446 <.0001
Idade 0.0101 0.000023 <.0001
Escolaridade -0.0103 0.000080 <.0001
Mulher -0.0525 0.000617 <.0001
NPF 0.1753 0.000224 <.0001
Preto 0.0259 0.00104 <.0001
Pardo 0.0485 0.000709 <.0001
Amarelo -0.1093 0.00339 <.0001
Indigena -0.0290 0.00462 <.0001
Norte -0.2845 0.00147 <.0001
Nordeste 0.4975 0.000780 <.0001
Sul 0.2784 0.000872 <.0001
Centro-Oeste 0.1890 0.00115 <.0001
Odds Ratio Estimates

Point Estimate 95% Wald
Effect Confidence Limits
Ln RFPC 1.783 1.782 1.785
Idade 1.010 1.010 1.010
Escolaridade 0.990 0.990 0.990
Mulher 0.949 0.948 0.950
NPF 1.192 1.191 1.192
Preto 1.026 1.024 1.028
Pardo 1.050 1.048 1.051
Amarelo 0.896 0.891 0.902
Indigena 0.971 0.963 0.980
Norte 0.752 0.750 0.755
Nordeste 1.645 1.642 1.647
Sul 1.321 1.319 1.323
Centro-Oeste 1.208 1.205 1.211

Fonte: Elaboragao prépria a partir dos microdados da POF 2017-2018. Ponderado pelo fator de
expansao da amostra.

Para o género, se observa padrdes distintos de comportamento solidario. O
efeito do género também difere entre os modelos. No caso da doacdo monetaria, as
mulheres apresentam probabilidade ligeiramente menor de doar em comparagao aos
homens. Em contraste, na doacdo de produtos, as mulheres possuem maior

propensao relativa a pratica.
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Para a raga e cor, ambos os modelos indicam que individuos pretos e pardos
apresentam maior probabilidade de doar, tanto dinheiro quanto produtos, em relacéo
aos outros grupos. Contudo, o efeito € maior na doagao de produtos, especialmente
para a populagao preta. O que sugere que praticas solidarias informais e comunitarias
desempenham papel central em grupos historicamente mais vulneraveis, sendo a
doacdo de produtos uma forma particularmente relevante de expressao dessa

solidariedade.

O numero de pessoas no domicilio também exerce efeito positivo tanto sobre a
doacado monetaria quanto sobre a doacgao de produtos, sendo mais intenso no primeiro
caso. Familias maiores tendem a apresentar maior engajamento em praticas
solidarias, seja pela ampliagdo das redes sociais, seja pelo maior fluxo de recursos e
bens no interior do domicilio. As diferengas regionais igualmente sao relevantes em
ambos os modelos. Familias do Nordeste tém maior probabilidade do doar dinheiro
do que as familias do Sudeste, OR=1,645. As familias do Sul e Sudeste também

apresentam maiores chances de doar.
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CONSIDERAGOES FINAIS

A analise do perfil das doagdes realizadas pelas familias brasileiras, a partir
dos microdados da Pesquisa de Orcamentos Familiares (POF) 2017-2018, permitiu
aprofundar a compreensao acerca das dinamicas sociais, econémicas e culturais que
estruturam as praticas de doacdo no Brasil. Os resultados desta dissertagcédo
evidenciam que a cultura de doag¢do no Brasil se manifesta de forma heterogénea e
condicionada por fatores socioeconémicos, demograficos e institucionais. A influéncia
significativa da renda, da composicao familiar, do género, da idade e da localizagao
regional indica que praticas de solidariedade estao profundamente entrelagadas as
desigualdades estruturais do pais.

Esse resultado sugere que a cultura de doagao brasileira combina mecanismos
formais e informais, refletindo tradicdes historicas de ajuda mutua e processos
contemporaneos de institucionalizagao da filantropia.

Assim, os resultados empiricos confirmam que a cultura de doacédo no Brasil
nao é apenas um fenémeno individual, mas um produto de normas sociais, estruturas
institucionais e condigdes econdmicas, que moldam padrbes diferenciados de
participacao pro-social entre

E confirmada a ideia de que a cultura de doagdo no Brasil € marcada por uma
dualidade estrutural. De um lado, a doacgédo institucionalizada, predominante em
familias de maior renda e nas regides mais desenvolvidas, manifesta-se por meio de
transferéncias monetarias a organizacbes formais. De outro, a solidariedade
comunitaria e informal, expressa em doag¢des ndao monetarias e ajuda direta, revela-
se crucial para a sobrevivéncia de familias de baixa renda e em regides mais
vulneraveis. Essa dualidade evidencia que as praticas de doagado estao
profundamente entrelagcadas as desigualdades socioecondmicas e regionais do pais,
funcionando como um mecanismo de redistribuicdo privada que, embora relevante,
nao substitui a responsabilidade do Estado na garantia de direitos sociais basicos.

A utilizagcao da POF como base empirica revelou-se particularmente relevante,
ao permitir uma analise quantitativa abrangente de um fendmeno frequentemente

abordado apenas por meio de estudos qualitativos ou pesquisas amostrais restritas.
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Entre as principais contribui¢des deste trabalho, destaca-se o avang¢o no uso
de dados secundarios nacionais para a investigagao das praticas de doagéo no Brasil,
ampliando o repertorio metodologico disponivel para pesquisas na area. Ademais, 0s
resultados oferecem subsidios importantes para a formulagdo de politicas publicas
voltadas ao incentivo da cultura de doagdo, bem como para o aprimoramento das
estratégias de captacao de recursos e atuagao das organizagdes da sociedade civil.

Por fim, reconhecem-se algumas limitagdes inerentes ao estudo, como a
dependéncia das categorias e registros disponiveis na POF e a impossibilidade de
captar motivacdes subjetivas mais profundas associadas ao ato de doar. Tais
limitagbes abrem espaco para pesquisas futuras que combinem abordagens
quantitativas e qualitativas, aprofundando a compreensao dos sentidos atribuidos a
doacao pelos diferentes grupos sociais. Ainda assim, o presente trabalho reafirma a
centralidade da doagdo como pratica social no Brasil e sua relevancia para a

construcéo de uma sociedade mais solidaria e socialmente integrada.
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